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№ 1. Бостонъ, Масс. Нсябрь, 1919 г. 


Отъ редакши. 


Война и, затфмъ, револющя поставили Сибирь въ 
иныя финансовыя и торговыя взаимоотношен!я къ осталь- 
ному м!ру, чЪ$мъ это было раньше. 

Временно порвана связь Сибири съ Росчей, совер- 
шенно прекращены сношен!я съ Гермашей, Дашей. Сибирь, 
въ особенности Западная, имфвшая торговыя дфла почти 
исключительно съ Москвой, съ Германей и Англей, снаб- 
жавшая эти страны родуктами своего хозяйства (масло, 
яйца, кожи, пшеница и пр.), въ свою очередь закупавшая 
ВЪ этихъ же странахъ, главнымъ образомъ въ Европейской 
‚Росаи и въ Германи, предметы фабрично-заводскаго про- 
изводства, теперь вынуждена налаживать новыя связи, 
искать новые рынки. 

Этими новыми странами оказались С. Америка, Японя 
и, отчасти, Китай. 

Союзъ Сибирскихъ МаслодЪфльныхъ Артелей, имЪв- 
ций уже много лЪтъ прочныя торговыя отношен!я въ дЪлЪ 
сбыта масла и сыра въ Англ!и, въ новыхъ услов!яхъ для 
своей работы, расширивъ кругъ экспортируемыхъ про- 
дуктовъ изъ Сибири, въ декабрЪ 1918 года открылл. кон- 
тору въ Нью-оркЪ, а затфмъ въ БостонЪ, этомъ важномъ 
американскомъ центр по торговлЪ шерстью, кожами. 

Изучен!ю торгово-финансовыхъ и промышленныхъ усло- 
вй н$фкоторыхъ европейскихъ странъ и Сфверо-Американ- 
скихъ Штатовъ Конторамъ Союза пришлось удфлить осо- 
бенное вниман!е съ первыхъ же шаговъ своей дЪятель- 
ности. 

Учитывая, что матерьялы этихъ обслфдоваШй и на- 
блюденй имфютъ несомнфнный интересъ и значен!е для 
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членовъ Союза, мы пришли къ убЪжден1ю о желательности 
регулярнаго сообщеня получаемыхъ матерьяловъ. 


Въ этихъ цфляхъ мы приступаемъ къ изданшю “Ино- 
странныхьъ Изв$стй Союза Сибирскихъ МаслодлЪльныхъ 
Артелей и Другихъ Кооперативовъ.” 


Само собой разумЪтся, что являясь органомъ сель- 
ско-хозяйственной кооперативной организащи, “Иностран- 
ныя ИзвЪст1я Союза” будутъ удЪлять возможное внимане 
явленямъ изъ сельско-хозяйственной жизни наиболЪе ин- 
тересныхъ для насъ лы Канады и С. Американскихъ 
Штатовъ. 


Такимъ образомъ, ан ИзвЪстля Союза С. 
М. А.” будутъ заключать въ себЪ слБдующе главнЪйшие 
отдЪлы: 


1. Обзоръ иностранныхъ рынковъ, состояня промыш- 
ленности и торговли. 


П. Сельско-хозяйственная кооперащя заграницей. 
Ш. Сельское хозяйство заграницей. 


ГИ. ДЪятельность Союза Сибирскихъ Маслод$льныхъ 
Артелей заграницей. 


У. Библографля. 


Если наши “ИзвЪст!я” пробудятъ хотя нЪкоторый ин- 
тересъ среди крестьянъ сибиряковъ къ жизни американ- 
скаго сельскаго хозяина (фармера), если наши статьи ока- 
жутъ хотя незначительное влляше на развит1е критическаго 
отношеня къ работЪ въ услов1яхъ сибирскаго сельскаго 
хозяйства, если наши матерьялы хотя немного облегчатъ 
трудную работу конторъ Союза по организащи и развит1ю 
экспорта земледЪльческихъ продуктовъ изъ Сибири, мы 
будемъ считать _себя удовлетворенными и цЪль достигну- 
той. 

Гос. Окуличъ, Редакторъ. 
15 ноября 1919 г. 
Бостонъ, Массачузетсъ. 


Кооперащшя 
ВЪ 
СЪв.-Амер. Соед. Штатахъ и КанадЪ. 


| 
Возникновен!е кооперативнаго дФла. 

Подъ вмянемъ разнообразныхъ факторовъ, Коопера- 
тивное дЪло въ Соед. Штатахъ СЪв. Америки стало за по- 
слЪдн1я десятилЪт!я сильно развиваться и крЪпнуть. Важ- 
нфйшимъ стимуломъ въ этомъ отношен!и оказалась не- 
обходимость для фармеровъ объединиться и организовать- 
ся въ борьбЪ съ промышленнымъ капиталомъ и его аген- 
тами, заполонившими деревню и сельское хозяйство. 


Соед. Штаты, какъ извЪстно, во второй половинЪ про- 
пглаго вЪка переживали небывалый разцвЪтъ промышлен- 
ности; всЪ новыя изобрЪтеня и открытя въ области 
техники только способствовали усилемю и такъ уже 
могуче развившагося капитала, а, посльдшй, рРЪ свою 
очередь, вызывалъ къ жизни все. боле сложныя и 
властныя  организаШи, покорявшия своему  вляню 
самыя широк1я области экономической жизни страны. 
Къ концу столЪмя роль индивида страшно сократи- 
лась, если и не совсЪмъ еще стушевалась, уступивъ мЪсто 
разнымъ трестамъ, корпорациямъ, организащямъ, все 
болЪе обезличивавшимся; однимъ. словомъ анонимный ка- 
питалъ торжествовалъ полную побЪду надъ индивидуаль- 
ностью гражданина; въ борьбЪ за существован!е послЪд- 
нему нельзя было болЪе опираться ‘на свои` собственныя 
силы, а надо было полагаться исключительно на групповыя 
организаци, при чемъ посл5дня съ течешемъ времени все 
болЪе росли и становились все болЪе могущественными. 
Конкуренция индивида съ организованнымъ капиталомъ 
дЪлалась совершенно невозможной. 

Такое положене вещей неминуемо должно было, рано 
или поздно, оказать свое воздЪйств!е и на сельское хозяй- 
ство; поздн$е чЪмъ городской мелкШ капиталистъ, или 
лавочникъ, фармеръ все-же началъ чувствовать давившую 
его тяжелую руку промышленнаго капитала; онъ началъ 
сознавать, что многочисленные агенты городскихъ фирмъ 
эксплоатируютъ его и наживаются за его счетъ; въ такихъ 
случаяхъ онъ былъ совершенно безпомощенъ. 
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Рабочий въ этомъ отношен!и оказался въ болЪе выгод- 
номъ положени, чфмъ фармеръ сельский хозяинъ; рабочий 
классъ весьма скоро также организовался въ разные трестъ- 
юн!оны, бывшие въ состоян!и оказывать все растущее со- 
противлен!е эксплоатац!и труда организованнымъ капита- 
ломъ; фармеръ-же оставался жить въ разбродъ, а сельско- 
хозяйственный капиталъ—не объединеннымъ и не органи- 
зованнымъ. Какъ и въ другихъ странахъ, американсвий 
фармеръ отличался, къ тому-же, малой подвижностью и 
предпр1имчивостью; идеалы у него были консервативны; 
личный-же капиталъ—очень не большой; расчитывалъ онъ, 
по привычкЪ, исключительно на самого себя и свой личный 
трудъ, главной-же цфлью жизни являлось для него пропи- 
тан!е и воспитан!е своей семьи вдали отъ города и город- 
скихъ вл1янИй. 

КромЪ того, надо замЪтить, что примЪнене къ дере- 
венской жизни ‘методовъ промышленной, капиталистиче- 
ской организаци вообще почти что невозможно и требу- 
етъ, во всякомъ случаЪ, очень значительныхъ изм$ненй; 
сельско-хозяйственные продукты и урожаи, ихъ распредт- 
лене, удовлетворен!е соотвЪтствующихъ рынковъ отлича- 
ются чрезвычайной индивидуальностью и разнообраз1емъ 
и потому не всегда поддаются объединен!ю и сплочен1ю. 
Только въ тЪхъ случаяхъ, когда мы имфемъ какую-нибудь 
спещализированную отрасль сельскаго хозяйства. вродЪ 
хлопковыхъ плантащй или фруктовыхъ садовъ (яблокт, 
апельсиновъ, лимоновъ) большого размЪра, мы находимут, 
уже сразу возникиия организаци, нЪсколько напоминаю- 
ш1я капиталистическя организащи городской промышлен- 
ности. 

Все это въ достаточной мЪрЪ легко объясняетъ намъ тЪ 
своеобразные процессы и методы, къ которымъ американ- 
цамъ приходилось прибЪгать въ дЪлЪ организащи борьбы 
сельскаго хозяйства съ эксплоатащей его городскимъ ка- 
питаломъ. При этомъ надо помнить, что основнымъ иде- 
аломъ такой организаци всегда оставалось возможно пол- 
ное обезпечен!е сельскаго индивидуализма; фармеръ дол- 
женъ былъ сохранить за собой свою прежнюю независи- 
мость, къ которой онъ привыкъ наслЪдственно и къ кото- 
рой его склонялъ весь складъ его ума и образа жизни. 


Съ другой стороны, необходимо отмЪфтить, что за 
послЪдн!я десятилЪт!я сельско-хозяйственный классъ на- 
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селення Соед. Штатовъ значительно процв$талъ. ПримЪ- 
нене имъ интенсивной культуры и употреблене сельско- 
хозяйственныхъ машинъ стало давать хорошие результаты. 
Но, чЪмъ больше росло благосостоян!е деревни, тЪмъ боль- 
ше таковое’ привлекало жадные интересы капиталистиче- 
скихъ эксплоататоровъ и спекулянтовъ и тзмъ большая 
развивалась потребность организованной завиты противъ 
такихъ городскихъ агентовъ. При такой именно обста- 
новк$ и съ такими цфлями, къ концу вЪка, начало разви- 
ваться и складываться кооперативное движене среди аме- 
риканскихъ сельскихъ хозяевъ. 


Первое время борьба могла казаться почти безнадеж- 
ной. Все было противъ фармера, а не за него. И желЪзно- 
дорожныя компани, скупавиия его продукты, и разные 
агенты, подсылаемые изъ городовъ, и система существо- 
вавшаго тогда кредита, обременявшая его тяжелыми про- 
центами. Фармеръ покупалъ все, въ чемъ онъ нуждался, 
у хорошо организованнаго капитала (мануфактуру, жел$- 
зо, гвозди, удобрене, телефоны, машины). Шло это къ 
нему или прямо изъ города, или что хуже, черезъ разныхъ 
прдставителей, взымавшихъ еще лишнй процентъ въ 
свою пользу. Не мудрено, что при такихъ обстоятельст- 
вахъ ему приходилось переплачивать за все ему необходи- 
мое; а собственные продукты, наоборотъ, эта-же обстанов- 
ка принуждала его сбывать за наименьшую цЪФну. Неда- 
ромъ за весь конецъ прошлаго столЪт!я среди фармеровъ 
господствовало полное предубЪждене противъ городовъ, 
капитала и всего промышленнаго строя, иногда принимав- 
шее рЪзкя формы классовой ненависти. 


Наиболфе ранними и примитивными были попытки 
‘;фармеровъ бороться съ такимъ зломъ путемъ законода- 
тельства, какъ мЪстнаго, такъ и федеральнаго; таково про- 
исхожден!е довольно обширнаго американскаго законода- 
тельства противъ желЪфзнодорожныхъ тарифныхъ моно- 
полй и манипулящй, равно разныхъ актовъ, регулировав- 
шихъ между-штатную торговлю; этимъ-же чувствомъ не- 
довольства объясняется организащя разныхъ партй ‘или 
“движен!й”, вродЪ союза фармеровъ (Кагтегз АШапее) 
и парти популистовъ (Рори! Моуетепт{). Весьма скоро, 
однако, стало ясно, что путемъ законодательства нельзя 
было искоренить зла; корни такового лежали слишкомъ 
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глубоко, а городской капиталъ всегда легко находилъ пути 
обхода запретительныхъ мЪръ. 

- Другимъ способомъ борьбы съуказаннымъ зломъ яви- 
лись многочисленныя организащи фармеровъ второй поло- 
вины вЪка, для объединенной покупки нужныхъ имъ ма- 
тер1аловъ и таковой-же продажи собственныхъ продук- 
товъ; сюда относятся разные конгрессы и съЪзды, парти 
и группировки, иногда съ политическимъ характеромъ, 
чаще-же чисто професслюональныя.” Многое было достигну- 
то этимъ (улучшене сельской культуры, равно самой жиз- 
ни фармеровъ и ихъ благосостоян1я), но все-же и названный 
способъ борьбы былъ недостаточенъ. Главнымъ резуль-. 
татомъ, этимъ способомъ достигнутымъ, было устранеше 
прежней подозрительности сельскихъ хозяевъ другъь къ 
другу и ко всякаго рода организащямъ вообще, чфмъ была 
подготовлена почва къ позднфйшему развит!ю коопера- 
тивнаго движения. Существеннымъ-же недостаткомъ всЪхЪ 
подобныхъ движен и организащй всегда являлось при- 
мЪнене къ сельскому хозяйству методовъ капиталисти- 
ческой, городской промышленности, благодаря чему ‘уни- 
чтожались индивидуальныя черты сельско- -хозяйственной 
культуры. 

За вторую половину минувшаго столЪт!я можно, на- 
примЪръ, насчитать тысячи разныхъ сельскихъ и фармер- 
скихъ организащй, создаваемыхъ по образцу или на осно- 
вахъ капиталистическихъ городскихъ организащй; да и до 
сихъ поръ еще бываютъ подобные случаи. Очень неболь- 
шое число изъ нихъ, однако, развивалось съ успфхомъ, по- 
давляющее-же большинство гибло и банкротилось, особен- 
но въ тхъ случаяхъ,когда къ подобнымъ организащямъ 
присасывались политические интересы или партйная про- 
поганда, пока, наконецъ, сама жизнь не указала американ- 
цамъ на правильный путь организац1и—кооперативной. 

мы П. ке 
Основные принципы. га 

Коопераця начала развиваться первоначально среди 
спещализированныхъ культуръ. Хлопководамъ и.о пло- 
доводамъ легче было объединиться для: кооперащй, чмъ 
простымъ фармерамъ, продукты которыхъ расходились. на 
мЪстномъ рынкЪ и не требовали особыхъ методовъ. рас: 


*) ПодробнЪе о нихъ см. напр. в Сийег, ОтвапаНоп атопе Кагт- 
егз ОЁ Ше Опие З+аез, Узе Кезем,, 1000. 
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предфлен!я, перевозки, хранен!я и т. п. НаиболЪе харак- 
тернымъ примфромъ спещализированной культуры, вь 
области которой началось раньше всего кооперативное 
дЪло, является организащя калифорнйскихъ плодоводовъ 
(апельсинные и лимонные сады). Имъ нужно было уста- 
новить обиие пр1емы упаковки, вЪса, хранен1я и пересылки 
фруктовъ, равно однооразное распред$лене таковыхъ на 
общихъ рынкахъ. НЪсколько позднфе калифорн!йскихъ 
плодоводовЪ, на подобныхъ-же началахъ, организовались 
хлопководы Юга, а за ними владЪльцы брусничныхъ и кар- 
тофельныхъ полей. | 

Къ началу новаго вЪка стали постепенно выработы- 
ваться обще принципы кооперативныхъ организащй. Та- 
ковыми можно въ настоящее время. считать слЪдуюнция на- 
чала: 

А. Кооперативная единица должна быть территорлаль- 
но не большой. Этимъ обезпечивается за участниками ихъ 
индивидуальность, которая, какъ было сказано выше, имъ 
наслЪдственно и органически столь дорога. —Небольшя 
территор!альныя единицы также обезпечиваютъ хорошее 
взаимное знакомство участниковъ-кооператоровъ, равно 
тождественность ихъ мЪстныхъ интересовъ, какъ произ- 
водства, такъ и потребленя. Небольше участки гаранти- 
руютъ также однородность продуктовъ даннаго владЪльца, 
что далеко не всегда достижимо на большихъ фермахъ. 
Но главнымъ образомъ, благодаря этому, сохраняется лич- 
ная инищатива фармера, его любовь къ своему дФлу, гор- 
дость достигаемыхъ успЪховъ и т. д. Другое дЪло даль- 
нЪйшая федеращя такихъ мелкихъ участниковъ, о чемъ 
рЪчь будетъ позже. 

’ . Б. Кооперативная организащя должна быть вызвана 
жизненной потребностью, а не быть создана искуственно 
и ‘для удовлетворен!я эгоистическихъ интересовъ какого- 
нибудь индивида. Въ посл$днемъ случаЪ усиЪха никогда 
не будетъ, если-же нЪтъ жизненной потребности, то данная 
организац!я весьма скоро погибнетъ отъ мЪстной конку- 
ренщи или другихъ причинъ. Конкуренщя со стороны 
городского капитала и его агентовъ всегда велика и мо- 
жетъ быть побЪфждена только соотв$тствующей жизненной, 
а не искусственной организащей даннаго дъла. Каждый 
изъ участниковъ-фармеровъ долженъ это сознавать, всту- 
пая въ кооперац!ю. Это, между прочимъ, наиболЪе силь- 
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ный стимулъ для фармера, чтобы отказаться отъ эгоисти- 
ческаго индивидуализма. Другими словами, должна суще- 
ствовать потребность для кооперащи въ данной мЪстности 
и въ данномъ дЪлЪ, чтобы фармеръ сознавалъ грозящую 
ему эксплоатащю, или другя опасности, возникаюция 
вслЪдств!е его оторванности и одиночества. Принципъ 
этотъ имфетъ большое значене для старыхъ штатовъ. На 
запад среди молодого наслен!я сознан!е пользы коопе- 
ращи болЪе распространено и естественно. 

В. Коопераця должна быть организована своеобраз- 
но и не пользоваться капиталистическими прим$рами раз- 
ныхъ акц!онерныхъ и другихъ компанй. Денежные дохо- 
ды, составляющуе суть капиталистичскихъ организащй, 
не должны быть основой работы, вслЪдстве чего у коопе- 
ращи должна быть особая финансовая система. Въ н$ко- 
торыхъ штатахъ устарЪлое законодательство еще не ‘при- 
 способлено къ этой формЪ сельско-хозяйственнаго произ- 
водства. Въ западныхъ штатахъ, наоборотъ, уже. суще- 
ствуютъ особые законы для созданя и инкорпоращи ко- 
оперативовъ. С 

Г. Въ кооперативной организац!и должны участвовать 
исключительно фармеры;въ прошломъ было, къ несчастью, 
слишкомъ много примфровъ, когда данныхъ сельскихъ 
хозяевъ организовали банки или коммерсакты или даже 
просто ихъ агенты-предприниматели. Иногда тамя органи- 
заци были очень сильны и работали очень успЪшно, но 
почти безъ исключеня кончалось это тфмъ, что сельсюе 
хозяева оказывались эксплуатируемы въ личныхъ интере- 
сахъ организатора и не получали слЪдуемыхъь имъ бары- 
шей и выгодъ. Всяюмя рЪшешя и всякя голосовая въ 
средЪ кооперации должны, слЪдовательно, принадлежать 
исключительно самимъ фармерамъ, а не оут-сайдерамъ— 
постороннимъ предпринимателямъ. Благодаря этому прин- 
ципу, кооперации представляютъ собою наиболЪе: чистую 
форму демократическаго идеала, управлен!я самими уча- 
стниками данной организаци, которые всЪ пользуются 
равными правами и несутъ равныя объязанности. | 

- Д. Участе въ кооперативной организаци должно 
быть обезпечено контрактами или письменными соглаше- ` 
нями фармеровъ. Это услов1е касается въ особенности 
выхода изъ организаци, такъ какъ ничЪфмъ неограничен- 
ная возможность выхода члена въ любой моментъ всегда 
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будетъ отзываться чрезвычайно вредно на работЪ органи- 
защи, у которой не можетъ быть въ такомъ случаЪ необ- 
ходимой ей устойчивости. Если не существуетъ письмен- 
наго объязательства, очень часто не исчезаетъ взаимная 
подозрительность фармеровъ, а иногда можетть продолжать 
существовать даже пагубная для общаго дфла конкуренщя. 
Подобные контракты содержатъ обыкновенно слБдующие 
пункты: относительно поставки и продажи продуктовъ, 
ихъ упаковки, доставки на данный рынокъ, распредЪлен!я 
выручекъ, срока соглашен!я, выхода изъ организащи, про- 
дажи имущества, распорядительной власти организащи и 
ея конструкщи и наконецъ возможной ликвидации всего 
дла. | 

Е. Вопросъ о внутренней организаци даннаго коопе- 
ративнаго сообщества наиболЪе сложенъ, такъ какъ отъ 
него зависитъ денежный успЪхъ всего дЪла. Обыкновенно 
во главЪ$ организац!и стоятъ директора, избранные участ- 
никами. СовЪтъ таковыхъ назначаетъ агентовъ, управля- 
ющихъ, приказчиковъ и т. п., распоряжается всЪмъ дБломъ, 
деньгами, доходами, продуктами и т. д. Однако, теперь 
повсемЪфстно признано, что для успЪха дла во главЪ тако- 
вого долженъ стоять отвЪтственный передъ директорами, 
но пользуюцИйся широкими полномоч1ями свободой дЪй- 
ств!я, управляюций (менеджеръ). Такое лицо часто поды- 
скивается со стороны, изъ среды професслональныхъ дЪло- 
выхъ людей, уже натасканныхъ въ какомъ-нибудь дЪлЪ. 
Но бываетъ, что директора поручаютъ веден1е дЪла кому- 
нибудь изъ своей среды, напримфръ, наиболЪе опытному 
члену организащи. Такой способъ управлен!1я, впрочемъ, 
не рекомендуется спецалистами кооперативнаго дЪла, 
такъ какъ зачастую этотъ способъ приводилъ къ ошибоч- 
ному выбору или другимъ вреднымъ для дла послЪдст- 
вямъ. Само собою понятно, что “политика” данной орга- 
низаци, т. е. направлнйе дЪла, установлене основныхъ 
принциповЪъ должна быть неизм$Фнно и полностью сосредо- 
точена въ рукахъ совЪта директоровъ. Этимъ установли- 
вается живая связь между послЪдними и всфмъ сообщест- 
вомъ, вс$ми соучастниками-фармерами. 

Перечисленные основные принципы американскаго ко- 
оперативнаго дла, хотя и признанные нынЪ всфми авто- 
ритетами, не находятъ еще себЪ осуществленя въ законо- 
дательствЪ различныхъ штатовъ. Во многихъ штатахъ 
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еще довлЪетъ капиталистическая городская промышлен- 
ность, а сельско-хозяйственной приходится приспособлять- 
ся, въ видЪ непризнанной еще падчерицы. Только на за- 
падЪ мы находимъ значительный прогрессъ въ этомъ от- 
ношени. Сюда относятся главнымъ образомъ Калифор- 
ня, Небраска и Минезота, въ коихъ имЪБется спещальное 
законодательство касательно кооперативнаго дЪла. 

Калифорнийское законодательство регулируетъ коопе- 
ращи: сельскаго хозяйства, винодЪля и плодоводства, 
устанавливая особыя нормы; инкорпоращи, организащи и 
управлен!я кооперативныхъ сообществъ, при чемъ законо- 
дательствомъ были приняты во вниман!е всЪ вышеуказан- 
ные основные принципы кооперащи. | 

Мы находимъ особый законъ въ ВисконсинЪ (1911 
№368). Объемъ прим$неня имъ кооперативныхъ началъ 
гораздо шире, чфмъ въ Калифорныи. Онъ касается не 
только сельскаго хозяйства и плодоводства, но и ското- 
водства, горнаго и даже фабричнаго дла. Особое внима- 
н1в удБляется этимъ закономъ распорядительной власти 
директоровъ и способамъ управления кооперативнымъ ка- 
питаломъ. | 

Въ нЪсколько болЪе неопредЪленныхъ выражен! яхъ со- 
ставлены законы штатовъ Небраска и Минезота, не уста- 
навливающ1е, напримфръ, вовсе объема примфненйя. Та- 
кимъ образомъ въ этихъ штатахъ всякое дЪло абсолютно 
можетъ быть организовано на кооперативныхъ началахъ. 
Все вниман!е законодательства было обращено на устано- 
влене отличительныхъ признаковъ кооперащи, въ сравне- 
ни съ общимъ акцонернымъ законодательствомъ. Отли- 
ч1емъ кооперащи должны быть слБдуюцая услов!я: огра- 
ничительные способы передачи паевъ участниковъ, распре- 
дфлене прибылей пропорщонально количеству проданна- 
го или купленнаго имущества (продуктовъ) участниковъ, 
либо пропорщюонально оказаннымъ сообществу услугамъ 
(или труду), ограниченные разм$ры паевъ каждаго участ- 
ника и внутреннее Арран кооперативныхъ со- 
обществъ. 

Въ другихъ штатахъ, гдЪ еще ее спещальныхъ. за- 
коновъ, коопертивнымъ обществамъ приходится организо- 
вываться согласно общимъ законамъ, которые время оть 
времени дополняются а4 Вос. новыми постановлешями. Въ 
настоящее время во многихъ штатахъ фармеры усиленно 
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агитируютъ за коренное‘ изм$нен!е принциповъ законо- 
дательства, въ смыслЪ издан!я новыхъ, болЪе современныхъ 
законовъ. 

.’. Кооперативная организащя обыкновенно возникаетъ и 
складывается слБдующимъ образомъ: фармеры’даннаго 
округа соглашаются составить таковую, выработываютъ' и 
подписываютъ общее взаимное ‘соглашене, которое затЪмъ 
“инкорпорируется,” т. е. ихъ сообщество оффищально при- 
знается существующимъ, въ доказательство чего таковое 
получаетъ особое свидЪтельство или уставъ (спатгег). Въ 
послфднемъ указывается: имя сообщества, цфль его суще- 
ствован1я, мЪстонахожден!е, срокъ дЪйств1я, слособъ упра- 
влен!я (составлен!е совЪта директоровъ) и распредЪлене 
прибылей, методы участ!я (голосованя, избран и т. п.) 
и нЪкоторыя другя подробности. По утвержден!и подоб- 
наго устава, обыкновенно издаются подробныя правила 
функц1онирован!я организац!и (такъ наз. Ъу-1амз), которы- 
ми регулируются сл5дуюцйе вопросы: порядокъ выдачи 
свидфтельствъ участия, включен!я новыхъ членовъ и исклю- 
чения или выхода членовъ, болЪе подробныя правила от- 
носительно распредЪлен!я прибылей и вообще управлен!я 
капиталами, порядокъ созыва общихъ собрашй, открыт!я 
таковыхъ и принятия рЪшенй, организащи; обязанностей 
и способа работы совЪта директоровъ, бухгалтер!и и’ ве- 
дения отчетности, фабричныхъ`марокъ и много другихъ. 
Подобныя “правила” отличаются конечно большимъ разно- 
образ1емъ въ зависимости отъ услов!й мЪстности, времени 
и характера дЪла. 

Ш 


Федеращшя кооперативныхъ сообществъ. 


Выше мы указали, что однимъ изъ существенныхъ 
принциповъ кооперативнаго дла является небольшой тер- 
ритор1альный размфръ мЪстныхъ организащй. Это услов!е 
требуется, какъ гарант!я участникамъ-фармерамъ столь 
имъ дорогой личной независимости. Весьма скоро, однако, 
стало повсемфстно ясно, что маленькя кооперативныя ор- 
ганизац!и не могутъ успЪшно выдерживать рыночной кон- 
куренщ!и съ организованной капиталистической промыш- 
ленностью и что они мало выигрывали отъ такого „коопе- 
ративнаго” единен!я, пока оно охватываетъ только свои 
мЪстные, небольше размЪры. 
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Такимъ образомъ, естественно зародилась мысль .о 
дальнфйшемъ объединен!ши первоначальныхъ кооператив- 
ныхъ ячеекъ въ болЪе крупныя единицы. Такое стремлевше 
къ объединен!ю получило характерное назван!:е федеращи 
кооперативныхъ сообществъ. Кооперативное дЪло, благо- 
даря этому, значительно выиграло въ продуктивности и 
усп$шности при завоеван!и рынковъ. Расхсды сокраща- 
лись, прибыли-же увеличивались. Но и федерашя коопе- 
ративныхъ ячеекъ должна была быть построена, для успЪ- 
ха дЪла, на демократическихъ началахъ. Централизацая не 
должна была убивать начала самоуправлен!я и самоопредЪ- 
лен!я участницъ ячеекъ. Центральная или федеральная 
организация не должна была вмЪшиваться во внутреннее 
управлен!е ячеекъ, представляя имъ полную свободу дЪй- 
ств!й и оставляя за ними, по возможности неприкосновенно, 
ихъ м5стную инишативу. Конструкция такихъ федеращй 
была по принципу тождественна съ организащей самихъ 
ячеекъ. Каждая изъ послЪднихъ играла въ федеращи ту 
роль, которую въ самой ячейкЪ играли индивидуальные 
фармеры. Федеративная организащя восполняла д$ятель- 
ность кооперативныхъ ячеекъ тамъ, гдЪ не хватало силы у 
послЪднихЪъ, какъ напримфръ, въ вопросахъ транспорта, 
общей продажи продуктовъ, распредЪленя ихъ по рын- 
камъ, общей закупки необходимыхъ участницамъ-ячей- 
камъ предметовъ и матер!аловъ, общаго храненя продук- 
товъ ит. д., и т. д. ЧЪмъ болЪе спещализированнымъ было 
кооперативное дЪло данной области, тъмъ легче ему было 
федерироваться въ крупныя организаци, вплоть до объ- 
ятя этимъ данной отрасли производства цфлаго штата. Та- 
ково, напримЪръ, положен!е федеращи калифориййскихъ 
плодоводовъЪ (апельсиновъ, лимоновъ и друг. фруктовъ). 
Но и среди не спещализированнаго сельскаго хозяйства 
федерация кооперативныхъ сообществъ вполнф возможна 
и зачастую достигала весьма успфшныхъ результатовъ. 
Прим5ромъ тому можеть служить хлЪбно-элеваторное 
дЪло въ нБкоторыхъ штатахъ. 

_ Исторая кооперативныхъ союзовъ Новой Анги пока- 
зываетъ насколько вредно отзывается на успЪъЪшности ихъ 
развит!я изолящя индивидуальныхъ союзовъ и отсутстве 
федеративнаго среди нихъ объединеня. Когда-же такое 
объединен!е достигалось, союзы быстро превращались въ 
акц1онерныя компани и теряли тЪмъ самимъ характеръ ко-. 
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сператива. Причины тому сл$дуетъ искать какъ въ раз- 
розненности фармеровъ и большого развит!я ихъ индиви- 
дуализма, такъ и во внЪшнихъ условяхъ ихъ жизни. МЪст- 
ный рынокъ съ огромнымъ спросомъ у нихъ подъ рукой 
(въ большихъ городахъ), а не за сотни верстъ, какъ въ 
ВисконсинЪ, ТехасЪ и др. штатахъ. Любой фармеръ Но- 
вой Англ!и лично везетъ въ сос дни! городъ свои продукты 
и продаетъ ихъ прямо на рынокъ. Ему не нужно никакого 
посредника и у него нфтъ сознания необходимости какихъ- 
нибудь кооперативныхъ объединений.” 

Федерация кооперативовъ приносила особенную поль- 
зу въ длЪ рыночнаго распредЪлен!я продуктовъ сельскаго . 
хозяйства. Второй изъ главныхъ задачь подобныхъ феде- 
ращй является охранене интересовъ фармеровъ при закуп- 
к необходимыхъ имъ матер!аловъ. Федеращи очень 
успфшно боролись съ эксплоатащей деревни и спекулящей 
разныхъ агентовъ городского капитала. Особенно харак- 
тернымъ прим$ромъ въ этомъ отношении можетъ служить 
молочное дЪло, поставка для города Нью-оркъ, которое 
было цфликомъ въ рукахъ нЪсколькихъ корпоращй, без- 
пошадно эксплоатировавшихъ, какъ фармеровъ, такъ и 
потребителей, городскихъ жителей. Первые получали за 
свое молоко цЪну, едва покрывавшую расходы по произ- 
водству; вторые-же переплачивали ровно вдвое за поста- 
вляемое имъ на домъ молоко. Разница въ 50% шла въ 
карманы участниковъ названныхъ акщонерныхъ корпора- 
щи. Если появлялся единичный фармеоъ, устраивавиийся 
помимо этихъ корпоращй, его весьма скоро сокращали 
самыми беззастЪфнчивыми МЪрами, благодаря коимъ онъ 
исчезъ съ рынка.** 

НЪчто подобное существовало въ нЪкоторыхъ запад- 
но-центральныхъ штатахъ на пшеничномъ и кукурузномъ 
рынкахъ, всего нЪсколько лЪтъ тому назадъ, по той при- 
чинф, что всЪ зерновые элеваторы были въ рукахъ либо 
особыхъ корпоращй, либо желЪзнодорожныхъ компан!й. 
Въ обоихъ случаяхъ владъльцы элеваторовъ были въ со- 
стояши диктовать цфны какъ фармерамъ поставщикамъ, 
такъ и городскимъ покупателямъ (биржамъ, оптовикамь, 
мельницамъ и т. п.). Третьимъ примБромъ можно привести 


*) См. напримфръ, ]. Ког4, Со-орегайуе т Мем Еп]ап4, 1913, гл. УТ 
и луг. | 

**) ПодробнЪе см. докладъ Абогпеу-Сепега| оф Мех УотК сопсегп- 
шо Те пм $ шуезисаноп, эепае Оерагтепе 1145, т910. 
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сЪверныхъ скотоводовъ, которые принуждены были про- 
давать ‘свинину и говядину огромнымъ фирмамъ Чикаго и 
другихъ городскихъ центровъ. Само собою понятно, что 
никакая индивидуальная конкуренщя съ этими акц1онерны- 
ми компанями, располагавшими капиталами въ десятки 
милл1оновъ долларовъ, была невозможна. Федеращи-же 
кооператоровъ, какъ показываетъ опытъ, вели съ подоб- 
ными большими трестами очень успЪшную борьбу и умЪли 
отстаивать интересы кооператоровъ-фармеровъ. 

Порядокъ и способъ ‘организаци федеращй вполнЪ 
аналогиченъ съ организащей м$Ъстныхъ кооперативныхъ 
ячеекъ. ‘Каждая изъ таковыхъ участвуеть въ Федераци 
черезъ посредство избранныхъ ею представителей. Тож- 
дественны также принципы управлен!я общимъ капиталомъ 
(посредствомъ избраннаго ячейками совЪта директоров. 
федеращи), распредЪления прибылей, погашен!я долговтъ, 
и т. д. Но за каждой ячейкой всегда сохраняется ея мЪст- 
ная индивидуальность и самостоятельность. 

Надо сказать, что обезпечен1е кооперативныхъ задачъ 
въ большихъ организацяхъ, наприм$ръ, въ федеращяхъ, 
обнимающихъ цфлый штатъ, гораздо труднБе, чБмъ въ 
маленькой мЪстной ячейкЪ. Болышя федеращи очень 
склонны переходить на начала обычныхъ акцюнерныхъ 
компавй, въ которыхъ главенствуетъ не столько интересъ 
фармера-кооператора, сколько безличнаго капитала. Мож- 
но найти нЪсколько подобныхъ примЪровъ, когда какая- 
нибудь федерац!я разросталась и перерождалась въ акшо- 
нерную компан!ю, во главЪ которой оказывалась небольшая 
группа крупныхъ капиталистовъ. Весьма скоро въ такихъ 
случаяхъ торжествовали совсЪмъ иные интересы, чЪмъ ин- 
тересы мЪстнаго ‘сельскаго хозяйства или плодоводства. 
Все-же, надо сказать, что эти прим$ры р$Ъдки. Чаще всего 
федерац!и развивали свою дЪятельность очень успЪшно и 
приносили фармерамъ-кооператорамъ изрядные доходы, 
до 20-80% дивиденда. 

И въ данномъ случаЪ гарант1ей успЪха является участие 
въ федеращи, какъ и въ самой кооперативной ячейкф, 
исключительно -однихъ кооператоровъ (мы не говоримъ, 
конечно, о профессюнальномъ управляющемъ, который 
очень часто не является фармеромъ-кооператоромъ). Какъ 
только въ дЪло замфшивался посторонй, а чаще всего 
посторонними являлись капиталисты или агенты городско- 
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го капитала, интересы кооператоровъ-фармеровъ немину- 
емо и сразу-же страдали и отодвигались на заднйй планъ. 
Надо всегда помнить, что все, что касается транспорта и 
распредЪлен!я продуктовъ по рынкамъ, должно быть под- 
чинено интересамъ сельско-хозяйственно0ой промышлен- 
ности. ПослБдняя является основой жизни фармера, а не 
наоборотъ. Вопросы-же перевозки, продажи и т. д., н› 
должны имЪть самостоятельнаго значен1я, иначе они всег- 
да будутъ довлЪть надъ нуждами сельскаго хозяйства. 

Наконецъ, нельзя не отмЪтить большой опасности для 
федеращй, заключающейся въ соблазнЪ участ1я въ поли- 
тикЪ. Политиканы и политическя парти н$%Ъкоторыхъ 
штатовъ очень часто пытались привлечь на свою сторону 
мЪстныя федеративныя кооперащи. Такое участ!е въ по- 
литикЪ неизм$нно шло въ ущербъ кооперативному дЪлу. 
Политиканы и политическая парт!и весьма мало интересу- 
ются сельскимъ хозяйствомъ и стремятся лишь использо- 
вать въ своихъ эгоистическихъ цфляхъ работу и капиталъ 
данныхъ федераций. 

[М 
Кооперащя скотоводовъ. 

Это одна изъ наиболЪе раннихъ формъ кооперативна- 
го движен!я среди американскихъ фармеровъ. НЪть сом- 
нНя, что одной изъ главныхъ причинъ тому были, какъ 
стремлене бороться съ большими трестими, такъ и 
налич!е прекраснаго прим$ра Дани, гдЪ коогсращя ското- 
водовъ дала уже столь блестяцие результаты. 

Кооперащя въ этой области началась путемъ органи- 
защи (въ конц$ прошлаго стол5ля) общества фармеровъ 
для надзора за коровами. Развите ихъ было столь успЪш- 
но, что къ 1910 году Канада имЪла болЪе 200 такихъ сою- 
зовъ, а Соединенные Штаты къ 1911 году—около 100 сою- 
зовъ. Организация ихъ была чрезвычайно проста. Обык- 
новенно каждый союзъ имЪлъ отъ 13 до 26 членовъ, вла- 
дЪъвшихЪ стадомъ въ 300 или болЪе коровъ. Если коровъ 
было меньше 300, ихъ молочность испытывали два раза въ 
мъсяцъ, если больше—то лишь одинъ разъ. Каждый членъ 
вносилъ одинъ или полтора дол. въ годъ. Союзъ содержалъ 
спецалиста-коровника, который съ каждымъ стадомъ про- 
водилъ одинъ день въ мЪсяцъ, изм$ряя количество моло- 
ка, даваемое каждой коровой, дважды въ день, опредЪляя 
процентное содержане жира и количество съЪдаемаго 
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корма. Все это записывалось въ спещальную книгу и, какъ 
владЪлецъ стада, такъ и всЪ друге члены союза могли та- 
кимъ образомъ наблюдать за производительностью даннаго 
стада, выбраковывая тЪхъ коровъ, которыя давали недоста- 
точное количество молока или съ низкимъ содержашемт, 
жировъ и, наоборотъ, отбирали тЪхъ, которыя отличались 
лучшимъ качествомъ. Стадо улучшалось такимъ путемт 
весьма успЪшно и быстро. 

Вторымъ шагомъ такой кооперативной работы явля- 
ется общая закупка союзомъ чистокровнаго быка для 
общаго пользования. Этимъ быстро улучшалась порода 
стада. Необходимо, однако, замЪтить, что многе спеша. 
листы указываютъ на недостаточно систематическое улуч- 
шен!е породъ скота американскими фармерами. Подборъ 
породъ, выборъ быковъ и т. п. производится не система- 
тично и во многомъ уступаетъ европейскому скотоводству. 
Благодаря этому, нельзя еще сказать, что ‘гакая-то мЪет- 
ность или такой-то штатъ создалъ свою породу скота. 
Только въ самое послЪднее время, и особенно въ Вискон- 
синЪ, достигнуты были хорошие результаты подбора скота. 
Чистокровныя стада имфются также и въ МенЪ. Первый 
союзъ скотоводовъ, стремившихся развести чистокровныя 
стада, былъ образованъ въ Висконсин въ 1906 году 
(УУапКезпа Сиегпизеу Вгеедегз Аззосамоп). Каждый уча- 
стникъ этого союза объязанъ: участвовать въ покупкЪ 
чистокровнаго быка, содержать свое стадо по общимъ вы- 
работаннымъ началамъ, продавать излишнюю скотину и 
участвовать въ общемъ распредЪлен1и молочныхъ продук- 
ТОВЪ. 

Федеральное Правительство Соединенныхъ Штатовъ 
тоже приходить на помощь фармерамъ. Такъ, Мини- 
стерство ЗемледБлля учредило опытную станщю въ 
МинезотЪ, съ цфлью развит!я и распространения молочной 
породы шортхорновъ (зпог{огпз). Этимъ была принесена 
существенная помощь; какъ м$стному скотоводству, такъ 
кооперащямъ скотоводствъ. ПослЪдёя совмЪстно съ за- 
вЪдующимъ федеральной станщей, составляютъ обпиий 
совфтъ, направляюций все дЪло мЪстнаго скотоводства, на- 
нимаюций спещалистовъ-молочниковъ и ветеринаровъ и 
т. д. Правительство ассигновываетъ особыя суммы на со- 
держан!е этихъ лицъ и на друше расходы совЪта, равно 
поставляетъ необходимые имъ инструменты. СовЪту уда- 
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лось подобрать прекрасное стадо и значительно развить 
молочное дЪло мЪстныхъ фармеровъ. Количество моло- 
ка, даваемое коровами, болЪе чЪмъ удвоилось. 

Только-что описанные принципы и методы были за- 
тъмъ примфнены къ коноводству, но безъ надлежащаго 
успЪха. Американские фармеры, какъ-то вообще мало ин- 
тересуются лошадьми. Ихъ до сихъ поръ не удалось рас- 
качать и только въ нфкоторыхъ мЪстностяхъ случайно 
образовывались сообщества (и союзы) для общей покупки 
и содержан!я жеребцовъ (Калифорн!я и н$которые цент- 
рально-западные штаты). Устройство настоящихъ конныхъ 
заводовъ и улучшеше породы мЪстныхъ лошадей пока не 
удавалось. 

У. 
Кооперащшя хлЪборобовъ. 

За послЪднее время въ Соединенныхъ Штатахъ можно 
отм$тить интенсивное стремлене увеличивать научными 
методами урожаи хлЪбовъ. Участе въ этой работЪ при- 
нимали главнымъ образомъ сельско-хозяйственные инсти- 
туты, правительственныя опытныя станщи (Федеральнаго 
Министерства ЗемледЪл1я—АзитеиЦаге Перагётепи) и нЪф- 
сколько индивидуальныхъ землевладЪльцевъ. Во всЪхъ 
этихъ случаяхъ главное вниман!е было обращено на науч- 
ное изслЪдован!е методовъ совершенствован!я урожаевъ и 
систематическаго подбора сЪмянъ и хлЪбовъ. Аксюмой 
среди нихъ считается нынЪ, что такой подборъ хлЪбовъ и 
сфмянъ долженъ быть производимъ столь-же бережно, 
какъ и подборъ скота и другихъ животныхъ. Особенно 
много сдЪлано было на югЪ и въ южномъ центрЪ, гдЪ 
урожаи, благодаря этому удесятерились (напр. въ КанзасЪ). 
Такое движене не могло не оказать влян!я на сельское хо- 
зяйство сосфднихъ мЪстностей. Фармеры почувствовали _ 
и сознали выгоды такихъ пр1емовъ и начали сами соста- 
влять союзы для кооперативныхъ усовершенствовашй поле- 
водства и хлЪбопашества. Такъ они организовывали ко- 
оперативную покупку сЪмянь отъ этихъ-же опытныхъ 
станщй, а затЪмъ установили и взаимный, кооперативный 
контроль пос$ва и подбора лучшихъ сЪмянъ, пользуясь 
услугами правительственныхъ спец1алистовъ-агрономовъ. 
Ихъ методы постепенно совершенствовались и за посл$д- 
не годы достигли выдающихся результатовъ (это отно- 
сится въ особенности къ культур$ кукурузы, табаководству 


18 ИНОСТРАННЫЯ ИЗВЪСТЯ 


и хлопководству, а въ центрально-западныхъ штатахъ— 
къ пшеницЪ). НаиболЪе ярке успЪхи достигнуты были 
одной изъ раннихъ фармерскихъ кооперащй въ ИллинойсЪ 
(ППопо1$ Согп-Вгеедег’з АззосаЯоп, организованной въ 1899 
году). Одной изъ цБлей только-что названнаго коопера- 
тивнаго союза было, между прочимъ, исключеше изъ м5ст- 
наго рынка спекулянтовъ, которыхъ прежде было очень 
много въ окрестностяхъ Чикаго. Урожаи кукурузы увели- 
чились, а одновременно значительно улучшилось качество 
самой кукурузы. 

Прим$ръ иллинойскаго союза оказался очень зара- 
зительнымъ.. Весьма скоро начали появляться подобные- 
же союзы въ сосфднихъ штатахъ (напр. Обо Соги Пиргоуе- 
тепф Аззос1аюоп и мн. др.). Въ 1911 году таюе коопера- 
тивные союзы существовали: въ 14 штатахъ, согласно от- 
чету С. Р. НагЧеу (ТП. 5. Ператетепт оЁ АхейКаге). Огром- 
ное. увеличен!е урожаевъ центральнаго запада, столь за- 
мЪтное за послЪдне годы, поиписывается спещалистами 
Министерства ЗемледЪл!1я именно усиллямъ кооператоровъ- 
фармеровъ (см. напр. докладъ У. Г. Вомтап о блестящихъ 
результатахъ достигнутыхъ кооператорами въ штатЪ 
Айова). 

Кооперативные союзы имфютъ наблюден!е главнымъ 
образомъ за слЪдующими вопросами: подбора лучшихъ 
сЪмянЪ, распредЪленя и сбыта урожая, засЪва и культуры 
полей, регистраци достигнутыхъ результатовъ, изъямя и 
исключен!я всего, что можетъ вредно отзываться на куль- 
турЪ урожаевъ. Паралельно съ этимъ повсюду совершенст- 
вовались пр1емы торговли, дЪловыхъ сношенй, удовлетво- 
рен!я потребителей и т. д. Торговыя сношеня неизмЪнно 
становились болЪе честными и чистоплотными. Это по- 
слЪднее обстоятельство можетъ быть является однимъ изъ 
наиболЪе видныхъ результатовъ дЪятельности коопера- 
тивныхъ союзовъ, далеко не всегда обращающимъ на себя 
вниман!е ИАОВВлОВНеКОЙ. ны 

М1. 
Кооперания ВЪ м сбыта сельско-хозяйственныхъ 
продуктовъ. 

а въ заголовк5 форма кооперащи предста- 
вляется самой распространенной въ Соединенныхъ Шта- 
тахъ. Многими сотнями насчитываются разнообразные 
американские союзы, организуемые на кооперативныхъ на- 
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чалахъ для: стандардизащи, хранен1я, упаковки, распредЪ- 
лен!я, продажи и т. п. продуктовъ сельскаго хозяйства. ВсЪ 
они, конечно, тфснымъ образомъ связаны съ. производст- 
вомъ этихъ-же продуктовъ и имфютъ главные свои центры 
на западЪ и въ центрально-западныхъ штатахъ. Къ-нимъ- 
же нужно’ присоединить плодоводовъ Калифорнии и: сЪве- 
ро-западныхъ штатовъ. На югЪ ‘кооперащя. -въ`-. данной 
области обнимаетъ хлопководство, табакъ. и рисъ; ‘а въ 
р$дкихъ случаяхъ и огородничество’ (послЪднее также въ 
восточныхъ штатахъ вблизи городовъ). ь: 

Огромное развит!е кооперащи въ области сбыта объ- 
ясняется большинствомъ спецалистовъ тЪмт, что именно 
эта область была прежде заполонена спекулянтами и аген- 
тами городского капитала, СезсовЪстно . эксплоатировав- 
шими фармеровъ и потребителей. Для борьбы. съ такой 
обширной спекулящей фармерамъ пришлось прибЪгнуть 
къ объединеню Въ кооперативные союзы для взаимной 
помощи и поддержки. 

Кооперативное дфло данной области длится на 5 
главныхъ отдфловъ, касающихся дла—хлЪ@наго, молоч- 
ныхъ продуктовъ, яичнаго, хлопковаго и ры 

А. . ХлЪбъ.. 

_ При поставкахъ хлЪба на рынокъ, огромную роль иг- 
раютъ элеваторы. Пока таковые находились въ гукахъ 
городского акц!онернаго капитала и желЪзныхъ дорогъ, 
фармеры были всегда въ полной зависимости отъ скупщи- 
ковъ и спекулянтовъ. ВслЪдств!1е этого, среди сельскихъ 
хозяевъ естественно возникла мысль о необходимости 
имЪть свои собственные элеваторы. Въ виду-же большой 
стоимости постройки таковыхъ, кооперативное владЪн!е 
ими представлялось наиболЪе выгоднымъ. Движене это 
быстро разрослось и къ 1911 г. въ Соединенныхъ Штатахъ 
было уже построено до 1800 элеваторовъ, принадлежащихъ 
кооперативнымъ союзамъ земледЪльцевъ : (больше всего 
въ АйовЪ и обЪфихъ Дакотахъ). Стоимость ихъ постройки 
колебалась отъ 3 до 25 тысячъ долларовъ, пропускная-же 
способность (годичная) была отъ 40 до 100 тысячъ буше- 
лей (бушель—пуд.). Въ настоящее время насчитывается 
болЪе 225 тысячъ фармеровъ, принадлежащихъ къ подоб- 
нымъ кооперативнымъ союзамъ, располагающимъ болЪе 
18 миллоновъ долларовъ капитала и распредБляющимъ 
болЪе 270 миллюновъ бушелей ежегодно, что составляетъ 
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около 40% урожая этихъ штатовъ. Остальное количество 
хлЪба скупается и вывозится и по сей день изъ названныхъ 
штатовъ либо жел$зными дорогами, либо частными ‘пред- 
принимателями-капиталистами. | 

Истор1я скупки и распредЪления мЪстныхъ урожаевъ` 
такова: въ прежнее время хлЪбъ скупался отъ фармеровъ 
мфстными коммерсантами, посылавшими его затЪмъ въ 
главные хлЪбные центры. Съ теченемъ времени эти мЪст- 
ные агенты были замфнены хорошо организованными фир- 
мами скупщиковъ, превратившимися къ концу столЪ1я въ 
очень крупныя акцюнерныя компани (напр. Мтеаро[П$, 
МИмалКее, Су1сасо, Капзаз СЦу), строивиие огромные эле- 
ваторы вдоль желЪзнодорожныхъ линй. Иногда элева- 
ваторы строились самими жел$знодорожными компан!ями. 
Пока хлЪбъ скупался отдфльными агентами или МЪстными 
фирмами, фармеръ не чувствовалъ вреда, такъ какъ суще- 
ствовала довольно значительная конкуренщя, но когда 
скупкой завладЪли хорошо организованныя и больиия ком- 
пан!и, положене его сразу-же ухудшилось. Мелюй агентъ 
сталъ исчезать, а съ нимъ вмЪстЪ исчезла и конкуренщя; 
компан!и стали тогда назначать фармеру любую . цЪну. 
ЖелЪзныя дороги были всегда на сторон скупщиковъ и 
разными, многочисленными способами также прижимали 
фармера. Отсюда и возникла необходимость самообороны 
послЪднихъ. Фармеры сознали, что имъ слЪдуетъ объеди- 
ниться для общей борьбы съ общимъ зломъ. 

Первый кооперативный союзъ, арендовавиий элеваторъ, 
появился въ 1899 г. (Воск\е!, Тома); въ 1900 г. образова- 
лось еще два союза; въ 1904 г. ихъ было 13, а къ 1911 г., 
какъ было сказано, болЪе 300. 

Обыкновенно таке кооперативные союзы образуются 
на слБдующихъ началахъ: основной капиталъ колеблется 
отъ 2,500 до 20,000 долларовъ. Акщи (отъ 10 до 100 дол.) 
распредЪляются исключительно между производителями- 
фармерами, при чемъ разм$ръ индивидуальнаго канитала 
ограниченъ, дабы этимъ препятствовать соединен!ю въ од- 
нфхъ рукахъ большого (контрольнаго) количества акщй. 
Дивиденты уплачиваются только за покрытемъ всЪхъ рас- 
ходовъЪ и по амортизащи затраченнаго капитала. Союзъ 
имЪетъ право предпочтительнаго выкупа акщй выходящаго 
изъ союза участника. ВсЪ продукты участника обыкновен- 
но поступаютъ въ общую складчину, но ему не запрещено 
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продавать на сторону (что ему, конечно, не выгодно, но 
обезпечиваетъ его индивидуальную свободу). Во главЪ 
союза стоитъ избранный совфтъ директоровъ, назнача- 
юпий управляющаго (обыкновенно професс!онала-спеща- 
листа) на жалованьи (отъ 125 до 150 дол. въ мЪсяцъ). Фар- 
меръ получаетъ при такой системЪ за свой хлЪбъ рыноч- 
ную стоимость, такъ какъ элеваторъ работаетъ почти да- 
ромъ. Союзы эти зачастую скупаютъ хлЪбъ также стъ не- 
участниковъ, а иногда сами являются предпринимателями 
въ другихъ областяхъ (покупая, напр., необходимые фар- 
мерамъ матер1алы, удобрен!е, уголь и прочее). 

Несмотря на многе случаи банкротства, неудачъ и т. п., 
все-же нельзя не признать, что дЪятельность такихъ коопе- 
ративныхъ союзовъ, строившихъ свои собственные элева- 
торы, отличалась за послЪдн!е годы большимъ успЪхомъ. 
Главнымъ результатомъ явилось установлене хорошихъ 
рыночныхъ цфнъ на хлЪбъ и избавлен!е фармеровъ отъ 
необходимости переплачивать больше проценты скупщи- 
камъ и спекулянтамъ. 

Федеративнаго объединения элеваторныхъ союзовъ 
пока еще не удавалось достигнуть, хотя были дЪлаемы. по- 
пытки къ тому. Надо думать, что въ будущемъ такое объ: 
единене все-же удастся. 


Б. Молочные продукты. 


Среди молочныхъ продуктовъ первое мЪсто занимаетъ 
масло. Въ 1911 году работало около 6,300 маслодЪль- 
ныхъ заводовъ и 3,846 сыроваренъ, изъ нихъ около 34% 
было организовано на кооперативныхъ началахъ (больше 
всего ихъ находится въ централъныхъ и въ центрально- 
сфверныхъ штатахъ. Въ МинезотЪъ—608, въ Висконсинф— 
347, въ АйовЪ—313, въ Мичиган — 101, въ Инд!анЪ—77, въ 
Иллинойс —55 ит. д.). 

МаслодЪльные заводы начали строиться въ боль- 
шомъ числЪ во второй половин$ прошлаго вЪка, когда 
усовершенствовались соотвЪ$тствуюц!я машины. Первона- 
чально подавляющее большинство строилось акщюнерны- 
ми обществами и только въ р$Ьдкихъ случаяхъ—отдЪФль- 
ными сельскими хозяевами. Выработываемое масло посту- 
пало затфмъ на обиий рынокъ, т. е. скупалось оссбыми 
агентами спещальныхъ фирмъ. Какъ и въ другихъ обла- 
стяхъ, благодаря этому, фармеры, поставляющ1е молоко, 
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оказывались въ положен!и эксплоатируемыхъ: и совершенз 
но безпомощныхъ. Для.выхода изъ! такого`:невыгоднаго 
положен!я необходимо было. объединиться, : примБромъ» 
же возможной организац!и` служило прекрасно зпоставлен» 
ное дЪло датскихъ кооператоровъ, ‘слава:: коихъ. ‘хорошо 
извфстна была въ Америк, благодаря’. энергичной. пропа- 
гандЪ правительственныхъ инструкторовъ. Въ этой ‘области, 
какъ и во многихъ другихъ; Федеративному Министерству 
ЗемледЪлая принадлежитъ огромная ‘заслуга. в. 
инищативы, большой энерги и.настойчивости: м аы 

Нельзя, однако, не замЪтить; Что.и по сейчасъ, коопе» 
ративное дЪло среди маслодЪловъ является наименЪе орга- 
низованнымъ, наименфе систематизированнымъ и:-объеди+ 
неннымъ. Фармеры не сознаютъ еще всей важностии выгод+ 
ности основныхъ принциповъ кооперац!и вт: данной. об- 
ласти. ВсЪдств1е этого до сихъ поръ еще. въ мавлодЪли 
Соед. Штатовъ главенствуютъ не кооперативные, ‘а`капи- 
талистическе пр1емы производства. Очень много союзовЪъ 
фармеровъ организовалось и руководилось агентами -го+ 
родского капитала, мало заботящимися. о выгод$® и ‘инте- 
ресахъ самихъ фармеровъ. Благодаря этому, и.это соста» 
вляетъ наиболЪе слабую сторону: американскаго маслодЪ= 
л1я, каждый заводъ работалъ за себя индивидуально. Не 
было никакого единеня или единства дЪйствй, а отдЪль- 
ные маслодфльные заводы, конечно, не въ состояни 
были успЪшно бороться съ рыночной конкуренщей. Съ 
другой стороны, во многихъ ‘центрахъ продолжаютъ рабо» 
тать хорошо организованныя` капиталистическ!я предпр1я- 
тя, скупаюция масло и поставляюция его на обний рынокъ: 
Многя изъ такихъ централизованныхъ предприятий пред: 
ставляютъ собой огромные акц!онерные капиталы, скупа- 
ющ1е для рынка по 100 тысячъ и болЪе фунтовъ масла еже- 
дневно. Во главЪ ихъ стоятъ опытные дЪловые люди, за- 
рабатывающуе по много тысячъ долларовъ ` жалованья и 
процентовъ съ прибылей. Кооперативные заводы усту- 
паютъ такимъ централизованнымъ учрежден!ямъ во всемъ, 
въ качествЪ машинъ и производимаго масла, въ количествЪ 
накладныхъ расходовъ и т. д., и т. д. Недаромъ мноме 
американск!е спецалисты очень озабочены будущимъ раз- 
вит!я кооперативнаго маслодЪл!я, боясь за: его: самостоя- 
тельность. ЗдЪсь, боле чЪмъ гдЪ либо, чувствуется: не- 
обходимость не только реорганизаци всего дЪла, но и‘не- 
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медленной федеращи `мЪстныхъ кооперативныхъ сооб- 
ществъ. 'Безъ центральныхъ организащй имъ не обойтись, 
такъ‘какъ безъ нихъ имъ невозможно бороться съ конку- 
ренщей ‘акц!онерныхъ обществъ. 

Въ нБЬкоторыхъ мЪстностяхъ д$лаются въ настоящее 
время попытки въ этомъ.направлени. Такъ напр., въ Ми- 
незотЪ ‘образована ‘въ 1907 г. центральная кооперативная 
уня (Мтиезофа СоорегаЯхе. Пайез АззосаЯоп), достигшая 
уже. значительныхъ результатовъ и имфющая своихъ аген- 
товъ во многихъ большихъ центрахъ. 

` Кооперативные союзы молочнаго дЪла еще мене ор- 
ганизованы, чфмъ маслодфльные. Во всЪхъ большихъ 
городахъ поставка и продажа молока находилась въ ру- 
кахъ акщонерныхъ. предпрятй, иногда располагавшихъ 
очень: большимъ капиталомъ.* ПослЪдня зачастую дикто- 
вали ‘столь произвольныя ЦЪны, что фармерамъ приходи- 
лось поставлять молоко за цфну ниже себЪ-стоимости (напр. 
Нью-юркъ). Никакя жалобы, ни законы, ни компани въ 
печати не помогали. Выходъ былъ лишь одинъ—вЪъ коопе- 
ративномъ объединен!и для бОрЬЗЫ съ акщюнернымъ ка- 
питаломъ. 

Первой подобной организащей былъ союзъ пенсиль- 
ванскаго округа Ири (Еле Сочпбу МИК АззоаЯоп). НЪ- 
сколько позднфе объединились фармеры Нью-Ш№орка (Мех 
Уогк Оашгушеп?”$ Тлеасае). Въ ихъ союзЪ насчитывается уже 
нъсколько тысячъ участниковъ и достигнуты были значи- 
тельные результаты въ борьбЪ съ молочными хорпоращями. 

ПримЪфру Нью-Ююрка послЪдовали. фармеры Массачу- 
зетса, Конектикута, Новаго Джерсея и Пенсильвании. 
Что касается штатовъ Новой Англ!и, то тамъ давно уже 
обращено было внимане фармеровъ на пользу кооператив- 
наго единен!я; такъ во всЪхъ этихъ штатахъ, кромЪ Родъ- 
Айленда, организованы центральные союзы (ПШашу Э&е 
Аззосамопз), которые в5даютъ не только маслодЪлемъ, но 
и. всЪми вопросами улучшеня скота, контроля стадъ и ко- 
ровъ и т. д. ЗАВ т. е. маслодЪльные союзы, однако, пре- 
обладаютъ. 

Первымъ союзомъ кооператоровъ Новой Англи была 
организац!я маслодфловъ Истхамптона (Еазпашрюп, Маз- 
заснизез, 1881). НЪсколько мЪфсяцевъ позднЪе появился 
союзъ въ БаррингтонЪ (Вагттрфот, Мех Нашрзшге, 1881), 
`—  ®) Такова, напр., фирма Вог4еп’5Соп4епзеа МИК Со. въ Нью ТоркЪ. 
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а въ 1885 г. союзъ Шортъ Фалсъ (Зпогф ЕаПз, М. Н.). Веъ 
первоначальныя организащи вплоть до конца столЪтия, бы- 
ли минатюрными кооперативными ячейками, имфвшими 
лишь мЪстное значене. Къ 1914 г. Министерство ЗемледЪ- 
л1я насчитывало ихъ уже до 125. 

Изъ указаннаго числа (125), однако, весьма мало органи- 
защй сумЪ$ло сохранить свою коопертивную основу (не 
болЪе 1/., по послБднимъ даннымъ). Подавляющее боль- 
шинство союзовъ весьма скоро превращалось въ акцонер- 
ныя компан!и) городского промышленнаго типа. Самая 
старая, вышеуказанная организация въ ИстхамптонЪ, наи- 
болЪе при томъ типичная, иметь около 45 участниковъ, 
располагающихъ каждый капиталомъ около 2,500 дол., 
кромЪ$ союзнаго имущества (около 10,000 долларовъ). Ихъ 
валовая годовая прибыль не превышала 100,000 долларовъ, 
дивидендъ-же равнялся 6%. Самая многочисленная коопе- 
ративная организащя находится въ КонектикутЪ (Зааа, 
Сопп.). Она имЪетъ до 120 участниковъ. Второй по коли- 
честву членовъ (около 110) является организашя въ МенЪ 
(Пех{ег, Ме.), самой-же маленькой считается организащя 
въ ВермонтЪ (У!езё Мол, У$.), имъющая всего 14 членовъ. 
Число работниковъ и приказчиковъ, которыми пользуются 
вс эти союзы, очень не велико. Оно колеблется отъ 
Т до 8. 

Принимая все вышеизложенное во вниман!е, можно со- 
гласиться съ пессимизмомъ многихъ авторовъ, считающихъ, 
что кооперативное дЪло не приняло еще должнаго развит!я 
въ американскомъ молочномъ хозяйствЪ и что очень много 
еще остается для будущаго. 


В. Яйца. 

Министерство Земледфл!я считаетъ, что яичная тор- 
говля занимаетъ одно изъ первыхъ мЪстъ въ торговлЪ Соед. 
Штатовъ. Въ 1909 г. оборотъ капитала токовой достигалъ 
600,000,000 долларовъ. Между тЪмъ нельзя сказать, чтобы 
рыночные продукты отличались большой доброкачествен- 
ностью. Около 8% яицъ вовсе не достигаетъ покупателя, а 
большой процентъ доходитъ не свЪжимъ. Положене яич- 
ной торговли въ деревнЪ отличается совсЪмъ своеобразны- 
ми качествами. Во многихъ штатахъ въ деревнЪ яйца при- 
няли характеръ денежнаго обмЪннаго знака. Фармеръ, или 


таща 


*) Подробнфе о кооперащяхъ Новой Англи см., нап 
Со-ореганоп ш Мем Еп]апа, тотз. , р. У. Еога, 
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вфрнЪе его жена, приводитъ яйца въ мЪстную лавку по мфрЪ 
накоплен1я. Лавочникъ торгуетъ ими въ родЪ побочнаго за- 
нятя къ основному своему д$лу, поставляя семьЪ фармера 
все ей необходимое и засчитывая полученныя яйца на те- 
куцший у него счетъ даннаго фармера. Такь накапливаются 
въ общемъ неболышя парти, пересылаемыя лавочникомъ 
спещалисту агенту (иногда на довольно далекое разстоян!е). 
Послфдыйй ихъ упаковываетъ (отсюда назван!е такихъ аген- 
товъ—пакерсъ) и доставляетъ на рынокъ, что занимаетъ 
еще много дней. Затфмъ уже происходитъ рыночное распре- 
дфлен!е товара среди оптовиковъ и наконецъ продажа яицъ 
потребителю. Немудренно, что большой процентъ яицъ до- 
ходитъ до послЪдняго испорченнымъ. 


При такой обстановкЪ не можетъ быть, конечно, рЪчи 
объ усовершенствованяхъ, о подборЪ лучшихъ куръ или 
улучшен1и качества яицъ. До этого какъ будто никому нЪтъ 
дфла и всякий, черезъ руки коего проходятъ яйца, стремится 
лишь извлечь нЪкоторую прибыль. Семья-же фармера 
имЪетъ благодаря этому постоянный кредитъ въ мЪстной 
лавкЪ. | 


Для борьбы съ такимъ малоудовлетворительнымъ по- 
ложен!емъ вещей спещалистами дла рекомендуется слЪду- 
ющее: продажа и рыночное распредфлене яицъ должно 
быть организовано на кооперативныхъ началахъ и, по воз- 
можности, какъ побочная отрасль маслодЪл!я. Образцомъ 
могутъ служить въ данномъ случаЪ датск!е кооперативы. 


Лучшимъ примфромъ американской организащи въ 
этомъ отношен!и являются маслодфльные кобперативные 
союзы СЪверной Минезоты.* Фармеры тамъ везутъ на за- 
водъ яйца одновременно съ молокомъ, а агенты союза въ. 
городахъ продаютъ ихъ оптовикамъ также одновременно 
съ поставками масла. Этимъ путемъ было достигнуто н$ко- 
торое усовершенствован!е яичныхъ поставокъ, такъ какъ 
агенты-спещалисты могутъ на заводЪ дЪлать необходимую 
провЪрку и исключать порченныя яйца. При этой системЪ, 
правда, не достигаются большя прибыли, яйца остаются 
какъ-бы дополненемъ главнаго дЪла, поставки молока, но 
потребитель получаетъ значительно лучиий продуктъ. и 
гораздо меньшее количество яицъ теряется при поставкЪ 


*) Подробнфе о нихъ, напр., докладъ 51осит, Кагтегз ВиПенп, 
445, Ч. 5. Рерагитепё оф АхпсиНиге. 
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вслЪдств!е порчи. Для фармера-же существуетъ та выгода, 
что въ его карманъ поступаетъ тотъ процентъ, ‘который 
при обычной постановк$ дла, уходилъ въ ео лавоч- 
ника и другихъ посредниковъ. и те 


Г. Хлопокъ. 


Американск!е хлопководы, дЪятельность коихъ соста-^ 
вляетъ одну изъ наиболЪе развитыхъ отраслей сельскаго 
хозяйства Соед. Штатовъ, поставляютъ нынЪъ на. рынокъ 
болЪе 12 милллоновъ кулей хлопка ежедневно. Дъло это 
сосредоточивается главнымъ образомъ въ штатахъ:ТексасЪ, 
Георги, АлабамЪ, Миссиссипи и ОклахомЪ, равно въ индЪй- 
ской территор!и и занимаетъ болЪе 36 миллоновъ акровъ. 
Стоимость годичнаго урожая часто превышаетъ 750 мил- 
ллоновъ долларовъ, за-границу-же вывозится около ?/. та- 
кового. Само собою понятно, что колоссальное производ- 
ство отличается большою разношерстностью и пестротой. 

Можно въ общемъ раздЪлить хлопководовъ на 3 кате- 
гори. Къ первой категор!и будутъ относиться крупные 
хозяева-собственники, справляющеся собственными усиля- 
ми и поставляюцйе хлопокъ прямо на городской рынокъ. 
Во вторую категор!ю входятъ мелк!е собственники, а въ 
третью— арендаторы, почти ‘безъ. исключеня, располагаю- 
ще также лишь мелкими участками. . | ь 

Нроизводители второй и третьей категорий не въ состо- 
ян!и единолично бороться съ разными агентами-спекулян- 
тами и скупщиками и только слишкомъ часто подвергаются 
самой безсовЪстной эксплоатащи. Недаромъ. среди НИХЪ 
развилось огромное недовольство существую: цей системой 
сбыта и распредълен!я хлопковыхъ урожаевъ. Сообщества 
мелкихъ собственниковъ и арендаторовъ возникли такимъ 
образомъ вполнЪ естественно. 

Первоначально фармеры стали АО для ‘пост- 
ройки складовъ, въ которыхъ они могли- -бы хранить [9:10 
хлопокъ, выжидая лучшихъ рыночныхь ВН. Подъ хра- 
нимый хлопокъ они также могли получать необходимыя 
имъ ссуды отъ мЪстныхъ банковъ. 

Первыми подобными союзами были Еагтег’з 'Еацса- 
опа]! & Соорегайуе Оп1оп о# Атешса (обычно называемый 
сокращено Кагтег’з Олюоп) и Зои Меги Собой АззофаНоп 
(второй союзъ нынЪ больше не работаетъ). Союзъ фарме- 
ровъ насчитываетъ теперь болЪе 3 миллюновь членовъ и 
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имЪетъ, какъ центральную, такъ и мъстныя организащи по 
штатамъ, по. округамъ и по участкамъ (посл дше называют- 
ся Г.0са1 Ои101$). Какъ показываетъ само назван!е, союзъ 
этотъ пресл5дуетъ не только меркантильныя, но и воспи- 
тательныя цЪли. КромЪ того онъ является организащей 
тайной, ‘на. подоб1е масонства (съ секретными условными 
знаками. и словами). и активно участвуетъ въ политической 
жизни страны. МЪстные. союзы теперь распространяются 
на территор1и 14 штатовъ (главнымъ образомъ юга и.цент- 
ра). Первый изънихъ былъ основанъ въ 1902 г. въ ТексасЪ. 
Центральная-же организащя появилась въ 1905 г. Членами 
союзовъ. являются далеко не одни фармеры, а равно учителя, 
спещалисты, ‘агрономы, даже пасторы мЪстныхъ церквей. 
Не.допускаются только банкиры: и друге финансисты, дабы 
тъмъ избЪгнуть превращеня союзовъ въ акцонерныя ком- 
пан!и; я чего они утеряли-бы свою КООперАЗиНнУю 
аа т 
ния организащя составляется из делегатовъ 
отъ 5,000 членовъ.. Отъ нея исключительно зависитъ уста- 
новлен!е мЪстныхъ’ и. общихъ цЪнъ на вс продукты сель- 
скаго хозяйства (а.нетолько:хлопка). Она не можетъ, од- 
нако; вмЪшиваться въ экономическую политику мЪстныхЪ 
союзовЪъ, имЪя для послЪднихъ только нравственное значе- 
н!е совЪщательнаго органа. 

‚ Благодаря прекрасной организащи, этот» союзъ фар- 
меровъ достигъ огромныхъ результатовъ и зачастую. былъ 
въ состояи диктовать рыночныя цфны хлопка. Бывали 
даже попытки, напр. въ 1908 г., весьма опасные, предписы- 
вать фармерамъ максимумъ засЪва, дабы тмъ искусственно 
сокращать производство. ‚въ видахъ увеличеня_ ЦФНЪ 
хлопка. | 
ре Хлопокъ союза фармеровъ, хранится Въ особыхъ скла- 
дахъ, ‘принадлежащихъ спещальнымъ кооперативнымъ сою- 
замъ. (входящимъ, впрочемъ, въ общую центральную орга- 
низац!ю). Таковыхъ насчитывается нынЪ болъе 1,600. Подъ 
хранимый въ нихъ хлопокЪ, участники- фармеры могутъ 
получать денежныя СС 

‚ Во время президентства Рузвельта общественное мне 
было, очень встревожено и возмущено политикой названнаго 
союза, вслЪдств!е чего президентъ назначилъ даже особое 
аи * доказавшее, что дфятельность союза абсо- 


-. *.) См.. докладъ Соплиз1опег. о# Согрогаюпз$ оп Со#оп Ехсевапее, 1908. 
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лютно устранила постороннюю конкуреншю и не давала 
существовать какимъ-либо индивидуальнымъ хлопководамъ 
неучастникамъ союза. ЦФны на хлопковомъ рынкф тоже 
бывали очень произвольными и ложились тяжело на без- 
помощнаго потребителя.” Удерживая свой хлопокъ въ 
многочисленныхъ складахъ, не выпуская его своевременно 
на рынокъ, союзъ иногда набивалъ цфны до невзроятныхъ 
предфловъ. Главныя нападки на союзъ шли. конечно, со 
стороны хлопчатобумажныхъ фабрикантовъ, не получав- 
шихъ необходимаго имъ дешеваго товара. 

Мы имЪемъ въ данномъ случаЪ примЪръ того, какъ да- 
же кооперативныя организащи, при нфкоторыхъ условяхъ, 
могутъ развивать вредную для даннаго общества дЪятель- 
ность и политику. Указанный союзъ, напримЪръ, разросся 
до слишкомъ большихъ размфровъ и пересталъ считаться 
съ нуждами потребителя. Вторымъ вреднымъ и опаснымъ 
слЪдствемъ такой самодержавной политики союза фарме- 
ровъ было его стремлене сокращать искусственными мЪра- 
ми площадь засфва хлопка и даже ухудшен!я его культуры 
(напр. посредствомъ уменьшен1я удобрения). Разоблачеше 
такихъ злоупотреблений принесло огромную пользу. Глас- 
ность, какъ всегда, явилась для общественнаго мн-н!йя наи- 
лучшимъ средствомъ борьбы. 


Д. Фрукты. 

Въ данномъ случаЪ мы имЪемъ самую богатую отрасль 
‘американской кооперащи, развившуюся на западЪ, особен- 
но въ Калифорнии. 

Главной задачей организащи кооператоровъ-плодово- 
довъ запада была также защита ихъ капитала отъ посред- 
‘ника-скупщика. Ихъ рынокъ находился зачастую очень да- 
леко (иногда въ восточныхъ городахъ), вслЪдств!е чего от- 
дфльный плодоводъ не былъ въ состоян!и бороться съ экс- 
плоатащей скупщиковъ и желфзныхъ дорогъ. Высчитано, 
напр., что на прибыль посредника уходило до 50% стоимости 
фруктовъ, цфны, уплачиваемой за нихъ потребителемъ. Во 
многихъ мЪъстностяхъ и городахъ (напр. въ Филадельф!и) 
выросли большя агентурныя конторы или компани, ску- 
павиия фрукты отъ плодоводовъ и поставлявиия ихъ за- 
т5мъ на рынокъ оптовикамъ и магазинамъ, наживая на 
этомъ не малые доходы. За этими компан ями скуп- 


*) См. докладъ Сотииз1юпег юЁ СогрогаНопз оп СоНоп ЕхсНапеез, 1908. 
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щиковъ и разными агентурами числится одна заслуга 
— он создали фруктовый рынокъ, сумБли развить 
потреблене фруктовъ очень широкими слоями насе- 
ления, но и только. Въ самой систем ихъ работы 
заключаются одни лишь недостатки, ложивийеся тя- 
желымъ бременемъ, какъ на производителя-фармера, такъ 
и на потребителя-гражданина. КромЪ того имЪлось боль- 
шое число недобросовЪстныхъ спекулянтовъ, готовыхъ на 
всякя сдЪлки и продЪлки,—огромная-же масса товара (лег- 
ко портящихся фруктовъ) просто пропадала, не доходя до 
потребителя. 


Какъ было указано выше, разныя попытки бороться 
съ этимъ зломъ путемъ законодательства являлись лишь 
палл!ативами и мало помогали фармерамъ. Промышленный 
капиталъ всегда и скоро находилъ способы обхода самыхъ 
строгихъ и наибол$е тщательно составленныхъ законовъ. 
Необходимо было самимъ фармерамъ объединиться, при- 
чемъ кооперативная форма единеня была самая естествен- 
ная и выгодная. 


ЦФли, которыя преслЪдовались кооперативными союза- 
ми плодоводовъ, можно суммировать сл5дующимъ обра- 
зомъ: съ одной стороны лучшей упаковки, сортировки и 
хранен!я фруктовъ, съ другой-же стороны, совзршенствова- 
не способа распредЪлен!я продуктовъ по рынкамъ и повы- 
шен!е и стабилизац1я цфнъ. Въ прежния времена, напр., счи- 
талось, что до 20% фруктовъ (въ особенности нЪжныхъ по- 
родъ) уходило на порчу, благодаря скверной упаковкЪ и 
небрежному обращению скупщиковъ. Въ настоящее время 
кооперативными союзами плодоводовъ достигнуты въ 
этомъ отношен!и блестяиие результаты. До 15,000 плодо- 
водовъ собираютъ нынЪ свои урожаи подъ контролемъ на- 
званныхъ союзовъ. Благодаря этому, способы упа- 
ковки значительно улучшены. Въ послЪднемъ случаЪ 
необходимо отмЪтить также ту огромную помощь, которую 
окозало плодоводамъ Министрство ЗемледЪл{я, дававшее 
имъ научныя указания и предоставлявшее въ ихъ полное рас- 
поряжен!е своихъ экспертовъ и спещалистовъ. ПослЪдние, 
напримфръ, учили плодоводовъ собирать и упаковывать 
фрукты способами, почти исключавшими порчу.* 


* См. докладъ С. Н. Роме, Оесау ш Огапеез мБШе :п Тгапзи, Вигеаи 
о? ш4изгу, ВиПейп 123. 
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Съ другой стороны, усилмями этого Министерства были 
значительно улучшены взаимныя отношен1я плодоводовъ и 
транспортныхъ компан! (включая сюда желЪзныя дороги). 
КромЪ того были усовершенствованы методы культуры, 
борьбы съ насЪкомыми, удобрения и т. д. Наконецъ самые 
существенные результаты въ области храненмя фруктовъ, 
постройки соотвЪтствующихъ магазиновъ, амбаровъ, стан- 
ЩЙ И Т. П. 


Старан!ями представителей Федеральнаго Министерства 
были установлены особые, стандардированные методы упа- 
ковки фруктовъ и отбора испорченныхъ. Кооперативные _ 
союзы назначаютъ для этого особыхъ инспекторовъ, надзи- 
рающихъ за поставками отдфльныхъ плодоводовъ.и за 
общей упаковкой передъ далн5йшей отправкой на рынокъ. 


Первымъ кооперативнымъ союзомъ, примфнившимъ на 
ютЪ указанные научные методы ‘сбора и упаковки, былъ 
Нооа Жуег Арре Сгожег$’ Оптоп въ ОрегонЪ. Участниками 
союза могутъ быть исключительно плодоводы, владЪъльцы 
яблочныхъ садовъ Худъ Риверъ Валлей. Во главЪ союза 
стоить избранный совЪфтъ директоровъ, располагающий 
значительной властью въ распоряжен!и капиталомъ союза 
и назначаюций управляющаго и приказчиковъ союза. Участ- 
ники обязуются не поставлять яблокъ на рынокъ помимо 
союза`и не пользоваться помимо союза его фабричной мар- 
кой. Рыночная упаковка должна быть также исключитель- 
нымъ дфломъ союза, а не индивидуальныхъ фармеровъ. Не- 
‘достаткомъ работы этого союза было, однако, то обстоя- 
тельство, что-- упаковка производится въ различныхъ 
мЪстахъ, инога на самихъ фармахъ. 


Гораздо болЪе выгодной представляется система объ- 
единен!я упаковки въ одномъ мЪстЪ, съ постройкой для 
этого ‘особыхъ складовъ и помете: равно и холодиль- 
никовъ. Для этого требуется лишь одно важное услов1е— 
объединене возможно большаго числа плодоводовъ. Прак- 
тика указываетъ, что для небольшихъ союзовъ таюя цент- 
ральныя упаковочныя станщи не окупаются. ’Прим$ромъ 
являются кооперативные союзы Калифорни и Флориды * 
(апельсины, лимоны и виноградъ). Въ одной Калифорни 
насчитывается нынЪ болЪе 200 такихъ союзовъ, иифющихъ 
каждый одинъ упаковочный центръ. Подобныя упаковочныя 
станши располагаютъ сложными машинами для подбора 
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и упаковки фруктовъ, стоюция иногда по нЪсколько десят- 
ковъ тысячъ долларовъ. 

Кооперативные союзы разсчитываются со своими участ- 
никами двумя способами. Въ однихъ союзахъ урожай каж- 
даго участника сохраняетъ свою индивидуальность и про- 
дажа (отчетность, прибыли и т. д.) производится съ обез- 
печенемъ той-же индивидуальности. По второй системЪ, 
урожаи соединяются въ одно цЪлое, продаются подъ общей 
фирмой, а доходы распредЪляются между участниками по 
размЪрамъ его поставокъ. Такое соединене поставокъ на- 
зывается роо]. Оно можетъ быть сдЪлано на ифлый сезонъ 
(яблочные урожаи), на сезонъ или на 30 дней (апельсиновые 
и лимонные урожаи) или даже на недЪлю или на одинъ день 
(персиковые урожаи). Иногда объединен!е поставокъ про- 
изводится согласно отдЪльнымъ качествамъ или породамъ 
фруктовъ. Но, конечно, соединен1е поставокъ возможно 
только при существовании центральной организащи и кон- 
троля (стандардизащи) поставокъ. Въ противномъ случаЪ 
дфло всегда кончалось либо ссорой, либо полнымъ и 
ЛОМЪ. 

ТЪневой стороной подобнаго объединен!я урожаевъ и. 
поставокъ представляется нЪкоторое ухудшеше культуръ. 
Плодоводы теряютъ стимулъ индивидуальности и стремятся 
подвести свои урожаи подъ обиий уровень, при чемъ рав- 
нене происходитъ чаще всего не по лучшему, а по среднему 
производству. Другими словами, этотъ способъ сбыта про- 
дуктовъ не обезпечиваетъ выдающихся результатовъ тому, 
кто. достигь высшей культуры своихъ садовъ. Если: среди 
данной ассощащи имЪется много выдающихся садовъ, часто 
возникаетъ большое недовольство участниковъ, вызываемое 
уравненемъ ихъ продуктовъ со значительно худшими уро- 
жаями, что обычно ведетъ къ распаду союза. Скупщики- 
спекулянты всегда слЪдятъ за этимъ и старательно разду- 
ваютъ чувства ревности и подозрительности среди коопера- 
торовъ—плодоводовъ. 

Иногда кооперативные союзы организуются вокругъ 
построеннаго центральнаго холодильника. Назначене хо- 
лодильника двояко: онъ предназначается для охлажден!я 
фруктовъ передъ транспортомъ на далекй рынокъ, а вмЪстЪ 
съ тБмъ является центральнымъ объединительнымъ пунк- 
томъ сбора урожаевъ. Въ послфднемъ случаЪ,; одновре- 
менно производится отборъ и распредЪлене фруктовъ. По- 
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добныя центральныя кооперативныя станц!и организованы 
въ Калифорн!и (апельсинное и лимонное дЪло) и западныхъ 
штатахъ (яблочное дЪло). НЪсколько холодильныхъ цент- 
ровъ существуетъ также въ восточныхъ штатахъ. Склады 
въ Калифорни очень большихъ разм5ровъ. Н$которые 
изъ нихъ могутъ хранить одновременно до 50 вагоновъ 
фруктовъ. 

СлБдующей стадей кооперативной работы плодово- 
довъ является рыночная продажа продуктовъ. Коопера- 
тивные союзы никогда не продавали фруктовъ непосред- 
ственно потребителю. Наоборотъ, ихъ общая тенденщя 
заключается въ сборЪ большихъ количествъ фруктовъ въ 
центральныхъ рыночныхъ пунктахъ. Какъ общее правило, 
можно выставить сл дующее положен!е: ч6мъ мельче орга- 
низащя, тЪмъ ближе къ своему мЪстонахожденио продаетъ 
она свои продукты, наоборотъ, ч5мъ крупнЪе, т5мъ дальше 
можетъ она везти фрукты и продавать ихъ ближе къ ры- 
ночнымъ центрамъ. СлЪдств1емъ этого является преобла- 
дающая роль въ первомъ случаЪ скупщика-посредника, такъ 
какъ болыше союзы сами везутъ свои продукты на рынокъ, 
чего индивидуальный фармеръ или мелюй союзъ не въ со- 
стояши сдФлать. 

Скоропортяниеся фрукты должны продаваться воз- 
можно ближе къ мЪсту сбора урожая и только крупные сою- 
зы располагаютъ достаточными средствами для дальней пе- 
ревозки такихъ плодовъ. Благодаря этому, кооперативные 
союзы образовывались легче среди плодоводовъ, произ- 
водившихъ менфе портяпиеся породы. Среди-же такихъ 
породъ первое мЪсто нынЪ, безспорно, принадлежитъ об- 
щей группЪ СИЁгиз. 

Фрукты названной группы культивируются, собирают- 
ся, хранятся и продаются наиболЪе систематично, одно- 
образно и однородно. Посредники—‹спекулянты почти не 
существуютъ въ этой отрасли плодоводства и почти все 
дЪло находится въ рукахъ крупныхъ, цвЪтущихъ коопера- 
тивовъ. Такъ 65% всего производства Калифорни идетъ 
черезъ одинъ объединенный центръ—СаПЁогта Ега\ ОСгоу- 
егз’Ехерапре, имъюций агентовъ во всЪхъ главныхъ горо- 
дахъ Соед. Штатовъ и Канады. Въ отличе отъ хлопковыхъ 
кооперативныхъ союзовъ, союзы плодоводовъ ведутъ свое 
ДЪло блестяще, не эксплоатируютъ потребителя, не поль- 
зуются своей капиталистической силой въ ущербъ гражда- 
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нину и обществу, держатся честной политики, не набивая 
ЦЪНЪ И Т. Д. 

Одна Калифорния собираетъ ежегодно болЪе 50 тысячъ 
вагоновъ фруктовъ группы СИгиз (апельсины, лимоны и 
т. п.), объединяя до 10 тысячъ кооператоровъ-плодоводовъ. 
Вся система кооперативныхъ союзовъ, объединенныхъ на- 
званной калифорнийской биржей, дЪлится на 3 слоя, нижний, 
составляемый изъ мЪстныхъ союзовъ, среднй, объединяю- 
ий мЪстные союзы въ округа, и наконецъ выспий или цен- 
тральный, т. е. самую биржу. МЪстныхъ союзовъ насчиты- 
вается около 115, имфющихьъ отъ 40 до 200 членовъ-плодо- 
водовъ. Каждый мЪстный союзъ имЪетъ свой обиий складъ, 
построенный обычно около желЪзной дороги, въ которомъ 
собираются, сортируются, подсчитываются и упаковывают- 
ся фрукты, собираемые на индивидуальныхъ фармахъ. 
Эти мЪстныя организащи соединяютъ всф получаемые фрук- 
ты въ одно общее цЪлое (вышеназв. роо]) но не распредЪ- 
ляютъ прибылей и не уплачиваютъ дивидендовъ. Эти-же 
союзы иногда помогаютъ фармерамъ собирать ихъ урожаи, 
совершенствовать культуры, дезинфецировать деревья 
ИТЛ: 

Указанныя мЪстныя организации объединены, въ свою 
очредь, въ 17 окружныхъ союзовъ, въ распоряжен:е коихъ 
поставляются мфстными союзами фрукты. Окружные со- 
юзы также не распредЪляютъ прибылей или дивидендовъ и 
составляются изъ представителей мЪстныхъ союзовъ (по 
одному на каждый). Главной ихъ задачей является забота 
о транспортЪ (заказъ вагоновъ, надзоръ за пересылкой, увЪ- 
домлен!е центральной биржи о поступающихъ къ ней ваго- 
нахъ ит. п.”. | 

ВсЪ окружные союзы объдиняются, какъ сказано, общей 
биржей или центральнымъ союзомъ, во глав котораго 
стоить Сов$тъ Директоровъ (по одному на округъ), на- 
значаюций центральнаго управляющаго. 

Необходимо, однако, отмЪтитъ, что продажа продук- 
товъ остается индивидуальной, т. е. за каждымъ владЪль- 
цемъ даннаго вагона фруктовъ (окружнаго или мЪстнаго 
союза или даже отдЪльнаго плодовода, если послЪдний рас- 
полагаетъ большимъ количествомъ фруктовъ). Благодаря 
этому центральный союзъ весьма демократиченъ, обезпе- 
чивая каждому участнику полную свободу дЪйствля. КромЪ 
того каждый плодоводъ-участникъ можетъ всегда выйти изъ 
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организащи (въ концЪф отчетнаго года). Центральная бир- 
жа не регулируетъ рыночныхъ цЪнЪъ, всЪ-же продукты про- 
даются на общихъ рыночныхъ аукщонахъ. 

Рядомъ и паралельно съ названной центральной бир- 
жей въ Калифорн!и существуетъ до 40 мелкихъ, самостоя- 
тельныхъ кооперативныхъ союзовъ, не входящихъ въ об- 
щую организац!ю. Вся разница заключается лишь въ томъ, 
что эти послЪдне союзы поставляютъ свои продукты на 
рынокъ не черезъ кооперативный центръ, а черезъ посред- 
никовъ-скупщиковъ. 

Не мало успЪховъ въ этой-же области было также до- 
стигнуто въ восточныхъ штатахъ Новой Англи, которые 
въ другихъ отношеняхъ въ кооперативномъ дфлЪ значи- 
тельно отстали отъ Запада. Но и здЪсь первоначально все 
вниман!е обращалось на законодательство. Такъ, образо- 
ванныя въ трехъ Штатахъ (Менъ, Конектикутъ и Вермонтъ) 
общество Помологовъ, съ большой энертей отстаивали за- 
конодательный почишъ касательно упаковки и храненя 
фруктовъ и установления фабричныхъ марокъ для ферме- 
ровъ-кооператоровъ. Вопросъ-же о кооперативвой про- 
дажЪ фруктовъ и распредЪлен!я ихъ по рынкамъ остается 
до сихъ поръ еще въ Новой Англи неразработаннымъ. 

Только въ нфкоторыхъ мЪстностяхъ (напр. @тапа Те, 
Уегпоп$) организованы кооперативные союзы (очень не- 
больше) для продажи мЪстныхъ фруктовыхъ урожаевъ. За 
самые посл дн!е годы, впрочемъ, яблочная торговля какъ- 
будто принимаеть боле кооперативныя формы, чЪмъ 
прежде, о чемъ свидфтельствуетъ, напримЪръ, образоване 
нЪсколько болЪе крупныхъ союзовъ. Сюда относятся: Тихг- 
пег Соорегалуе Кгий& Сго\мегз’ Аззоса оп, Кеппефес УаПШеу 
Кгой Сгомегз’ Аззосайоп, ОхРога Сойшбу Еги\& СЦгомегз? 
Аззостаот, ОхФога Веагз Еги! Стомегз АззосаЯюоп. КромЪ 
того, итальянцы въ Сазюопрагу, Соппес си, составили 
свой кооперативный союзъ для продажи персиковъ. 


Е. Мелюе кооператиивные союзы. 


Сюда относятся во первыхъ, кооперативные союзы, 
продающие цвЪты (напр. въ МассачузетсЪ). Уже въ 1892 г. 
фармеры вокругъ Бостона образовали кооперативный со- 
юзъ для общей поставки цв$товъ въ городъ (прежде цвЪ- 
ты изъ этихъ садовъ продавались просто на улицахъ Бос- 
тона) и для содержан!я лавокъ, распредБлявшихся еже- 
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годно между участниками съ аукциона. Весьма скоро, од- 
нако, произошли существенныя трения, вслЪдстве чего 
часть участниковъ откололась и организовала новый союзъ 
Возфоп СоорегаЯоп Ео\ег Матгкеё (1904 г.), успЪшно раз- 
вившИй свою дфятельность и процвЪ$таюций и понынЪ. Пер- 
воначальный-же союзъ превратился въ 1907 г. въ акц!онер- 
ное общество. Пожобный-же кооперативный союзъ суще- 
ствуетъ въ ХартфордЪ (Наг ога МагКеф Сагаепегз’ Аззо- 
самоп), насчитывающий болЪе 75 участниковъ. 

Во вторыхъ, здЪсь можно упомянуть о союзахъ, про- 
изводящихъ кленовый сахаръ. Такъ, въ 1893 г. образо- 
ванъ союзъ въ ВермонтЪ (Маре Зигаг МаКегз’ Аззосчайоп) 
”въ цфляхъ усовершенствован1я этого производства и до- 
стиженя лучшихъ цфнъ на этотъ сахаръ.“ Методы работы 
этого союза были чисто научные и преслЪдовали главнымъ 
образомъ образовательныя цфли пропаганды. Въ 1899 г. 
образованъ былъ второй союзъ въ ВермонтЪ (Вапдорв 
Маре Зигаг МаКегз’ Магке{), поставивний себЪ н®сколько 
иную задачу, а именно—кооперативную продажу клено- 
ваго сахара и сиропа. Союзъ этотъ располагаетъ довольно 
значительнымъ капиталомъ (болЪе 60,000 долларовъ) и 
распоряжается упаковкой, храненемъ и рыночнымъ рас- 
предЪленемъ товара, завоевавъ себЪ рынокъ болЪе чЪмъ 
въ 40 штатахъ. За послЪдн!е годы онъ давалъ 5 и 6% 
прибыли. Участниками его являются исключительно про- 
изводители. 

Въ третьихъ, къ этой группЪ относятся картофельные 
союзы Новаго Хампшира и Мена. Союзы эти, впрочемъ, 
слишкомъ еще недавняго образован!я, чтобы можно было 
судить объ успЪшности ихъ работы. Таково общество 
Атоозбоок Соипбу Робжфо Сгомегз’ Аззослаюоп, располага- 
ющее капиталомъ въ 100,000 долларовъ. Съ 1912 г. фар- 
меры въ 9 графствахъ Мена объединились въ нЪсколько 
кооперативныхъ союзовъ для культуры и продажи карто- 
феля. 

Въ четвертыхъ, можно упомянуть о табачныхъ план- 
тащяхъ. Съ 1908 г. существуетъь союзъ въ КонектикутЪ 
(Нагога Соипбу Торассо Сго\мегз’ Миа] АззочаЯоп). 
Главнымъ препятств!емъ къ развит!ю дфла табаководства 
всегда являлось существован!е табачныхъ трестовъ, скупав- 
шихъ весь американский табакъ. 

Въ пятыхъ, сюда входятъ союзы клюквеннаго дЪла Но- 
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вой АнглЛ!и, наиболЪе организованные среди мелкихъ ко- 
операторовъ. `Въ особенности развито это дЪло въ Мас- 
сачузетсЪ (напр. № Епо]апа Сгапфеггу БЗэез Сотрапу, 
Ма ефого). Союзъ занимается рыночной продажей клюк- 
вы и заботится объ усовершенствован!и клюквенной куль- 
туры. Участники обязуются поставлять весь свой урожай 
союзу, который затфмъ его продаетьъ и распредляетъ 
обиия прибыли (болЪе 6% ежегодно). Всяк!й участникъ 
можетъ выйти изъ союза, но лишь по окончательной про- 
дажЪ годичнаго урожая. Обманы, злоупотребления и т. п. 
со стороны участниковъ наказуется исключетемъ изъ со- 
юза. УспЪхи названнаго союза вызвали недавнее объеди- 
нене съ подобными-же союзами Новаго Джерсея и Вис- 
консина въ одну общую биржу (Ашемсап Сгалфегу Ех- 
спапое), имБющую агентовъ въ Нью-юркЪ, Чикаго и др. 
большихъ городахъ. Эта прекрасная организацля, хотя и 
не обнимаетъ собою абсолютно всЪхъ фармеровъ, разводя- 
щихъ клюкву, все-же представляетъ собой большинство 
производителей Америки. | 

Наконецъ, въ шестыхъ, можно отнести въ данную 
группу также и нЪсколько небольшихъ союзовъ, организо- 
ванныхъ въ цЪляхъ усовершенствован!я сельско-хозяйст- 
венной культуры вообще. Такя организащи содержатъ 
опытныя поля и т. п. (напр. М194езех Соорегайуе Саг4епт 
Сотрапу, Ни4зоп, Маззаеризе з). Большого значевя онЪ, 
однако, еще не сумЪ$ли пр1обрЪсти. 


Проф. С. А. Корфъ. 


(Продолжен1е слЪдуетъ) 


Осенняя продажа мьховъ въ 
Америкь. 


До войны съ Германей первое мЪсто въ м!рЪ по тор- 
говлЪ мъхами принадлежало Лейпцигу. Во время войны 
его мфсто было занято Америкой, въ частности городами 
С. Луисъ и Нью-юркъ. Открылось громадное количество 
новыхъ фирмъ, открылись фабрики по выдЪлкЪ и окраскЪ 
мъховЪъ, торговые обороты сильно увеличились. Въ на- 
стоящее время въ одномъ Нью-ЮркЪ насчитывается до 
2,000 фирмъ, торгующихъ пушниной. 

Оптовая торговля мЪхами, въ первоначальной стадйи 
получен!я товара отъ производителя, ограничена исклю- 
чительно аукц!онами. Поэтому дать характеристику пуш- 
ныхъ аукцоновъ въ АмерикЪ—значитъ дать характери- 
стику пушной торговли въ АмерикЪ, дать поняте о пуш- 
номъ рынкЪ и увидЪть, как1я услов1я продажи ожидаютъ 
мЪха, отправляемые изъ Сибири въ Америку. 


Пушные аукщоны устраиваются въ С. ЛуисЪ$ фирмой 
„Интернэпиональ Форъ Эксченжъ” (Фюнстенъ Бродерсъ 
Компани) и въ Нью-юркЪ$—Нью-юркской Корпоращей по 
продажф мЪховъ съ аукщона. Друге аукцюны значеня 
не имютъ. 

Нью-Горкская Корпорац!я; представляеть объединене 
14-ти пушныхъ фирмъ. Ея аукц!юны меньше С. Луискихъ 
и не имЪютъ того значен!я, какое завоевали аукцюны “Ин- 
‚тернэпиональ Форъ Эксченжъ” (Фюнстенъ Бродерсъ). 
КромЪ того, Нью-Шоркъ, по отзывамъ мЪховшиковЪъ, не 
можетъ сравниться съ Сантъ Луисомъ, въ виду цфлаго ряда 
причинъ (центральность положен!я, взаимоотношен!я фаб- 
рикантовъ и торговцевъ). 

Поэтому мха Союза Сибирскихъ Маслодфльныхъ Ар- 
телей, “Закупсбыта” отправляются для продажи въ Сантъ 
Луисъ. Интересы нашего Союза впервые были представле- 
ны на послЪднемъ аукщюонЪ 10-20 сентября. 


Нижеприведенныя данныя им$ютъ цфлью дать описа- 
не организащи и порядка работъ фирмы, описане аук- 
ц1она, порядокъ поступления и прохожден1я мЪховЪ, сооб- 
щить подробныя св5дфн1я о цфнахъ, вырученныхъ за мЪха, 
сравнивъ ихъ съ цфнами Нью-!оркскаго аукщона. 
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‘Фирма Пуегпаюопа] Киг Ехсапое— представляетъ объеди- 
нене двухъ фирмъ: Фюнстенъ Бродерсъ Компани и Тэй- 
лоръ Компани. Президентъ фирмы Фюнстенъ, Мистеръ 
Фаукъ, (начавций свою карьеру у этой же фирмы мальчи- 
комъ для посылокъ), является президентомъ ПщфегпаЯопа!| 
Еиг Ехсапое. По особому договору вывЪска “Фюнстенъ 
Бр. Ко.” сохранена. 

ДЪятельность фирмы распадается на три главныхъ 
отдЪла: 1) пр1емъ пушнины отъ охотниковъ по твердой 
цфнЪ, 2) прремъ пушнины отъ продавцевъ на комиссю и 
3) обработка котика на собственной фабрикЪ. 

Пер!одически (приблизительно разъ въ мЪсяцъ) фир- 
ма разсылаетъ американскимъ охотникамъ вЪдомости тъхъ 
твердыхъ цЪнъ, по которымъ фирма обязуется, впредь до 
особаго увЪздомленя, принимать мЪха отъ охотниковъ. Въ 
этихъ циркулярахъ фирма особенно подчеркиваетъ, что 
она назначаетъ справедливую цЪну, которая является наи- 
лучшей въ данный моментъ. Повидимому, американские 
охотники довольны тЪми цФнами, по которымъ Фюнстенъ 
Бр. принимаютъ отъ нихъ мЪха. По крайней мЪрЪ, за это 
говоритъ то обстоятельство, что во время зимняго сезона. 
получается ежедневно отъ 2,500 до 5,000 почтовыхъ посы- 
локъ съ мЪхами отъ американскихъ охотчиковъ. Эти 
мЪха сортируются и поступаютъ въ продажу на такъ на- 
зываемые малые аукц!оны, которые устраиваются три раза 
въ недЪлю (понедЪльникъ, среда, пятница). На малыхъ 
аукцюнахъ покупаютъ мЪстные торговцы. 

Пр1емъ мЪъховъ на комиссю значительно разнится отъ 
работы перваго отдфла. МЪха присылаются изъ Росаи 
(главнымъ образомъ изъ Сибири), а также изъ Япоши, 
Китая, Австрал!и, Америки, Урагвая. Фирма взимаетъ за 
комисс1ю 5% плюсъ 1% премши покупателю за. немедлен- 
ный расчетъ. Практически такимъ образомь продавецъ 
уплачиваетъь 6% съ вырученной суммы за мЪъха. Взимая 
6%, Фюнстенъ принимаетъ на свой счетъ хранене пушнины 
въ своихъ холодильникахъ, разборъ ея по видамъ и сор- 
тамъ, расходы по страхован!ю и проч. Такъ что продавецъ, 
кром$ указанныхъ 6%, никакихъ другихъ расходовъ не 
несетъ. Продавецъ иметь право назначить минималь-- 
ную цЗну за свои мЪха и приказать, чтобы ниже этой цфны 
мха не продавались. Если при этомъ мЪха не прода- 
дутся, они переносятся на слБдуюциЙй аукшонъ, коихъ въ 


ИНОСТРАННЫЯ ИЗВЪСТЯ 39 


году три: въ сентябрЪ, январЪ и апрЪлЪ. За снят!е съ аук- 
цона, за переносъ на слБдуюций аукцонъ, за дополни- 
тельное, вслфдств!е сего, хранен!е, страховку, осмотръ, раз- 
борку и т. д. продавецъ никакихъ дополнительныхъ рас- 
ходовъ не несетъ. Но если мЪха сняты съ аукщюна и за- 
ТЪмъ проданы продавцомъ внф аукщона, то фирма взи- 
маетъ половину комисчи, т. е. 3%. Назначить надлежа- 
щую пр1емлемую для себя наименьшею цфну—дЪло ум$нья, 
смЪтки, знан!я рынка и способности продавца быстро ор1- 
ентироваться въ обстановкЪ. Назначишь слишкомъ высо- 
ко— сядешь съ товаромъ на рукахъ безъ всякихъ видовъ въ 
будущемъ, назначишь мало—продешевишь, если самъ по- 
томъ не услБдишь за мимолетными настроен:ями аукцона, 
а также за ходомъ продажи. 

По особому договору съ Правительствомъ Соединен- 
‚ ныхъ Штатовъ фирма устроила спешальную фабрику по 
обработкЪ котика. Котикъ моется, сушится, освобож- 
дается отъ жировъ и грубаго волоса, красится, дубится (не 
химически), мнется, выскабливается, протирается на на- 
ждачныхъ валахъ и въ результатЪ 115 операщй, послЪ 2-3 
м$сяцевъ работы, выходитъ съ фабрики неузнаваемо пре- 
краснымъ. 


Описан!е аукшона въ Сантъ Луисф$. 


Присланные на аукцонъ мЪха принимаются съ желЪз- 
ной дороги, парохода или почты, разбираются по видамъ 
и сортамъ, подбираются въ отдБльныя небольиия парти 
(такъ называемые—латъ), отъь каждаго лата отбирается 
точный образецъ (работа большой спещальности), образ- 
цы и парти товара поступаютъ въ холодильники, откуда 
за недБлю передъ началомъ аукц!она образцы берутся и 
помфщаются въ спецальномъ здан!и для образцовъ. Осен- 
нй аукцщонъ 1919 года, говорятъ, былъ самымъ большимъ 
въ истор!и мЪховой торговли. Выручено свыше 15,000,000 
долларовъ. Вотъ почему образцы заняли шесть этажей 
громаднаго здания, а также два спещальныхъ помфщенйя. 

Всфмъ м$хамъ, поставленнымъ на аукц1онъ, составляет- 
ся спещальный каталогъ. Въ каталог указывается распи- 
сане аукцона по днямъ (какая пушнина, когда и въ какомъ 
количеств) и мЪстонахожден!е образцовъ (напримЪръ: 
бЪлка—4-й этажъ, лисы—пятый, соболь— шестой и т. д.). 
ДалЪе въ каталог указываются всЪ парти (каждая парт!я 
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лать подъ особымъ номеромъ начиная съ перваго) съ 
указанемъ: сколько штукъ въ каждомъ латЪ и свободнымъ 
противъ каждаго лата мЪстомъ для отмЪтоке.. 

Покупатели заблаговременно осматриваютъ образцы, 
дфлаютъ свои замЪтки по интереснымъ для нихъ парт1ямъ, 
имЪфя въ виду, что въ аукщюонномъ зал мЪховъ уже не 
выставляется, а продажа и торгъ идутъ исключительно по 
каталогу. 

Аукцонъ ведется слЪдующимъ образомт.. 

Называется номеръ лата и начинается аукщонъ, кто 
больше дастъ. Аукщюнъ ведется съ молнменосной быстро- 
той, по особой системЪ. Аукцюнистъ не спрашиваетъ, 
какъ обычно: кто больше? Для каждаго рода пушнины 
фиксирована надбавка. НапримЪръ, на бЪлку, колонокъ, 
накидываютъ по 1 центу, на соболей по четвертаку, на 
песцовъ по полдоллара. Покупатели торгуются молча. 
Кто желаетъ надбавить, поднимаетъ карандашъ. За каж- 
дымъ рядомъ покупателей (считая рядъ голова въ голову 
или, по военному, ”въ затылокъ“) слЪдитъ особый ассис- 
тентъ. При каждомъ поднятомъ карандаш онъ кричитъ 
„Ап!”, а аукшонистъ называетъ накопившуюся у него сум- 
му. СлЪдовательно, послЪдй поднятый карандашъ—са- 
мая высокая цфна за данную парт!ю, цфна покупшгика. 


Каке мха были поставлены на аукщюонъ 
и какъ прошли. 


Изъ мЪховЪъ, поставленныхъ на аукцонъ, перечислимъ 
лишь представляюцие интересъ для Сибири, съ указашемъ 
какъ они прошли сравнительно съ прошлымъ аукцюномЪ 
въ апрЪлЪ. 


Количество Наименоване Сравнене съ апрфлемъ 
штукъ 
1,482,331 БЪлка русская 20% выше 
68,292 Волкъ 15% выше 
4,924 Выдра Безъ перемЪнь 
190,456 Горностай Американский на 40% 
выше, русски на 50% 
выше | 


328,878 Заяць бЪлый 
1,179 Илька Безъ перемЪнъ 
68,587 Колонокъ 40% выше 
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Количество Наименован!е Сравнене съ апрЪлемъ 
штукъ 
11,256 Куница 10% ниже 
695 Песецъ голубой Аме- 
риканскаго Правит. 135% выше 
637 Песецъ голубой дру- 
гихъ. отправителей 100% выше 
60,365 Лиса красная 15% выше 
2,074 Лиса крестовая Безъ перемЪнъ 
632 Лиса серебристая 75% выше 
8,206 Песецъ 20% выше 
264 Россомаха 10% выше 
6,032 Рысь 20% выше 
7,811 Соболь руссмй Лучш. исключитсльныя 


парти безъ перемБнъ, 
остальныя на 25% выше. 
37,287 Хорекъ Безъ перемфнъ 


Подсчетъ цфнъ, по которымъ прошли мЪха, выражается 
въ слЪдующихъ цифрахъ, приведенныхъ по каждому сорту 
отдФльЬНно. 


БЪЛКА 


БЪлка подполь хорошая дала въ среднемъ 62 цента. 


БЪлка зимняя дала въ среднемъ: 


Ленская 1-й сортъ краснохвостая ‘$ 82 цента 
я 1-й сортъ темно-бурохвостая 96 цент. 

у 1-й сортъ чернохвостая 1.02 

ы 1-й сортъ $ лучшая 1.07 

Забайкальская 1-й сортъ 1.04 

я Князекъ 1.03 
Томская 1-й сортъ 82 цента 
Енисейская 1-й ортъ 82 цента 
2-й сортъ 78 цент: 

БЪлка Аргунская 1-й сортъ высокий 1.10 
“ ы 1-й сортъ пониже 92 цента 


Всего продано бЪлки 453 парти или 1, 482, 331 штукъ. 


Если мы возьмемъ 453 парт!и бЪлки и разобьемъ ихъ 
по отдфльнымъ разрядамъ, помфстивъ въ первый бЪлку, 
за которую выручено не свыше 10 центовъ за штуку, во 
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второй разрядъ бЪлку, за которую выручено не свыше 20. 

центовъ, въ трети разрядъ бЪлку, за которую выручено 

не свыше 30 центовъ и т. д.—мы получимъ интересную кар- 
тину, показывающую весь ходъ продажи. 

Въ %% отношени ко всему _ 

количеству бЪлки. 


До центовъ Парт!и Штукъ 
10 > 8,038 0,5% 
20 1 1,582 0,1% 
30 й 127 0,8% 
40 3 14,990 1,0% 
50 1 31,156 О 
60 26 84,762 5,8% 
70 24 55,208 3,190 
80 49 170,354 11,5% 
90 62 274,933 18,5% 
До 1 дол. 108 291,234 ТЭГ 
И С 481,125 32,5% 
Зак ЗАО Е 21 96,238 3,8% 


Итого 453 парти 1,482,331 штука 100,0% 


Такимъ образомъ таблица показываетъ, что 82% всей 
бЪлки продано по цфнамъ отъ 71 цента до 1 дол. 10 цент., 
каковую ц$ну и можно признать основной. 

Во избЪжан!е недоразумЪй сл$дуетъ отмЪтить, что 
русская бЪлка (низпие сорта и подполь) начинается въ 
таблицЪ съ 30 центовъ. Ниже 30 центовъ—бЪлка амери- 
канская, хотя ее и ставятъ вмЪстЪ съ русской. 

Покупали бЪлку весьма оживленно. 

Для полноты характеристики необходимо указать, что 
исключительно высокихъ сортовъ бЪлки Аргунской на 
аукц!онЪ не было. 

На аукц!онЪ въ Нью-ЮюркЪ (6-11 октября) бЪлки было 
поставлено 345,804 штуки, прошла она отъ 5 центовъ до 
1 дол. 24 центовъ. Высшая цфна 1 дол. 24 ц., объясняется 
присутствемъ парт1и высокихъ сортовъ (аргунской), какой 
не было въ Сантъ Луис. 


ВОЛКЪ 


Волка продано 504 партйи 68,292 штуки по цЪнЪ отъ 
одного цента до 3372 долларовъ за штуку. | 
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Въ %% отношени ко 
всему количеству 


Ниже | дол. продано 51 пармя 12,995 шт. 19,0% 
Оть 1 дольдо 10. дол: 258? 34.832 шт. 51,0% 
Отъ 11 дол. до 20 дол. 153 ” оз, 24,9% 
Отъ 21 дол. до 30 дол. 40 ” 3,374 шт. 9,0% 
Отъ 31 дол. до 33% и 102 шт. 0,1% 

Итого 504 парти 68,292 штуки 100% 


Сравнитльно съ Сантъ Луисъ, на Нью-юркскомъ аук- 
ц1онЪ волкъ принесъ отъ 7 дол. до 25% долларовьъ (19,470 
шт.). 


ВЫДРА 


Выдры продано въ Сантъ ЛуисЪ 4,924 шт. по цЪнЪ отъ 
1 дол. 25 цент. до 101 дол. 


Въ Нью-юркЪ—2,222 шт. отъ 75 центовъ до 50 дол. 


ГОРНОСТАЙ 


Горностая продано 190,465 штукъ по цЪнЪ отъ 5 центовъ 
до 4 дол. 75 центовъ. 


Русский горностай принесъ въ среднемъ около 3 дол. 
за штуку. Лучише сорта проданы по 4 и отборные до 4 дол. 
75 центовъ. Горностай Союза Сибирскихъ МаслодЪльныхъ 
Артелей проданъ по 4 дол. 65 центовъ (2,221 шт.). 


Горностай американсюй, а также сЪрый и бурый про- 
данъ значительно дешевле. 


Подробности продажи видны изъ нижеслБдующей таб- 
лицы: 


До цент. 10 продано 3 парти 3,036 шт. 
7 и. 90 7 о, ры 13,991 › 
7; 7} 30 2 14 7} 28,852 7} 
7 2 40 7 9 7 1 1 ‚921 ий 
7) 7) 50 > о 7) 1,819 77 
ий ий 60 ий 3 7 1,801 ий 
’; и 70 › [5 ›, 3,412 2; 
7) 7) 80 2 о 7) 927 7) 
7) > 90 7? Я Ир 5,016 9 
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р 5 
> 
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) ‚, 
) 97 
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77 9, 
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> > 
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По у 
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1.00 продано 7 партий 4,958 тш. 
1.10 е 5.9 4179” 
1.20 * Эн? 5,386 ” 
1:30 .. 4” 2740” 
1.40 | и. 3.420 №2 
1.50 е а 99 
1.60 я а” Не 
1.70 й. А 8.670. | 
1.80 * 1” В 
1.90 Г Ме 3,908: г’ 
2.00 ь о 6,288: 
2.10 е У 99 
ай # тЫ, 4,556 ” 
2.30 иж: а 7) АИ 
2.40 ы Е 640 ” 
2.50 й ре Г 966: 
2.60 и. а Ба, 
ео Г р д. 
2.80 7 ГАА, 2094 = 
2.90 х в. 3,048 ” 
3.00 . 97 1,545 ” 
3.10 .. т” 6,918 7 
9:20 22 1 2) 269 » 
3.30 о а 4.339 
3.40 ” а ь 2199 = 
3.50 Е 3 >, 1924 — 
3.60 ы м. 699 _ 
3.70 2 ВН [400.2 
3.80 2? о 7) 825 > 
3.90 я в 1,900 _ 
4.00 7 и 7 а Аь ; 
4.10 7? м 3.029 > 
4.20 7 г зак № 
4.30 Е: о 2; 1000 > 
4.40 7) Г 54 
4.50 — ›” и, 
4.60 ” — >” ый |. 
4.65 7) о 72 р. 21 > 
4.75 й о ь000 — 
228 пармй 190,456 штукъ 
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На Нью-юркскомъ аукц!онф продано 52,852 горностая 
по цЪнЪ отъ 2 центовъ до 3 долларовъ 75 центовъ за штуку. 


Заяцъ БЪБлый 


Заяцъ покупался весьма сдержанно, при наличности 
дЪйствующаго синдиката покупателей. Ярке и интересные 
прим$ры даны въ этомъ отношен!и именно продажей зай- 
ца. НапримЪръ, одна партия въ 10,000 штукъ одного и того 
же качества продана такъ: 

Латъ 2185 2,000 шт. по 48 центовъ 
Латъ 2186 2,000 шт. по 64 цента 
Латъ 2187 2,000 шт. по 64 цента 
Латъ 2188 2,000 шт. по 64 цнта 
Латъ 2189 2,000 шт. по 64 цента 

Другая парт!я въ 17,000 штукъ одного и того же каче- 
ства продана такъ: 

Латъ 2206 1,600 шт. по. 04 цента 

Латъ 2207 1,600 шт. по 04 цента 

Латъ 2208 1,600 шт. по 32 цента 
и всЪ остальные тоже по 32 цента. 


Въ среднемъ, хоропий бЪлякъ прошелъ по 60 центовъ, 
лучи! далъ 70 центовъ. Одна парт!я исключительная 10,000 
шт. продана по 80 цент. и вторая—3004 штукъ по 86 пент. 

Всего въ Сантъ ЛуисЪ продано зайца 328,878 шт. по 
цЪнЪ отъ 3 центовъ до 86 центовъ за штуку. 

Въ Нью-Ююрк$ зайца не было, если не считать случайной 
парт!и въ 2,620 штукъ. 


ИЛЬКА 


Илька продана отъ 4 до 180 долларовъ (1,179 штукъ). 
ДвЪ штуки проданы по 205 долларовъ. 


КОЛОНОКЪ 


Колонка продано 68,587 штукъ по цфнЪ отъ 1 дол. 40 
цент. до 6 дол. 10 центовъ. Въ среднемъ можно считать 
около 3 долларовъ. Дороже 4 долларовъ проданы семнад- 
цать исключительныхъ партий. Рекордную цФну 6 дол. и 10 
центовъ принесъ колонокъ нашего Союза. 


Въ Нью-ЮркЪ колонка было на аукщонЪ 20,118 штукъ. 
Проданъ отъ 2 до 5 долларовъ 60 центовъ. 
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КУНИЦА 

Куница принесла отъ 21% до 145 долларовъ въ Сантъ 
Луис$ и отъ 5% до 163 долларовъ въ Нью-Ююркф. На пер- 
вомъ аукщонЪ продано 11,256 штукъ, на второмъ—9,478 
штукъ. | 

Голубой Песецъ 

Песца голубого было въ Сантъ ЛуисЪ 1,302 штуки; про- 
данъ отъ 3 до 400 долларовъ (первые сорта отъ 190, вторые 
отъ 85 долларовъ и выше). 

Въ Нью-[оркЪ 392 штуки отъ 47% до 350 долларовъ. 

Лиса Красная 

Красная лиса дала сильныя колебаня въ цЪнЪ, въ зави- 
симости отъ качества. Лучиие экземпляры принесли до 959 
долларовъ, исключительно хорошие до 71 доллара, но были 
парт!и по 14, 12, 8, даже по 2 доллара, по одному доллару, 
по 60 центовъ и даже по 8 центовъ (184 штуки—0-й сортъ 
паршивая). 

Въ %% отношеши ко 
всему количеству 

Дешевле 1 доллара было продано 9 партий 1,290 шт. 2,1% 
Отъ 1 дол. до 10 дол. продано 74 парти 9,827 шт. 16,3% 
Отъ 11 дол. до 20 дол. продано 205 партий 24,017 шт. 39,8% 
Отъ 21 дол. до 30 дол. продано 169 партай 13,113 шт. .21,7% 
Отъ 31 дол. до 40 дол. продано 75 партйй 5,255 шт. 8,7% 
Отъ 41 дол. до 50 дол. продано 97 партий 4,813 шт. 8,0% 
Отъ 51 дол. до 60 дол. продано 48 парт 1,905 шт. 3,2% 
Отъ 61 дол. до 70 дол. продано 6 парти 129 шт. 0,2% 
По 71 доллару 1 партя 16. шт. 


Итого 648 партий 60,565 шт. 100% 

На Нью-[оркскомъ аукцонЪ красная лиса дала срав- 

нителъно ТБ же самыя цфны. Тамъ было продано 23.470 

штукъ при цфнЪ отъ 1 доллара до 70 долларовъ за штуку. 
Лиса Крестовая 

Лиса крестовая продана отъ 1 дол. 75 цент. до 190 дол. 


въ Сантъ ЛуисЪ и отъ 10 до 167% долларовъ въ Нью-оркф. 
Въ Сантъ ЛуисЪ продано 2,074 лисы и въ Нью-юоркЪ— 392. 


Лиса Серебристая | 

Серебристая лиса въ Сантъ ЛуисЪ продана отъ 25 цент. 

до 810 долларовъ за штуку при общемъ ея количествЪ 
632 штуки. 
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Въ Нью-ТоркЪ было 257 лисъ и проданы онЪ отъ 20 до 
585 долларовъ за шуку. 


Песецъ 


Песцы въ Сантъ ЛуисЪ (8,206 штукъ) проданы по цфнЪ 
отъ | дол. 50 цент. до 81 доллара. 
Въ %% отношени ко 
всему количеству 


Отъ 4 до 10 дол. продано 5 партий 428 шт. 2,2% 
7 $] 7 90 > 7 10 > 516 13 6,3% 
2-30... 2 ф 17 е. 850 1? 10,4% 
01940. Е 25 а 5 ла 14,9% 
41150 й 34 о, 20,3% 
52260 |. х 47 и УЗ 28,0% 
ба 0-` 7 7? 25 Е. 898 1“ 10,9% 
7 ] р 80 р 77 12 7 302 32 3,71% 

По 81 доллару 1 пармя 25 шт 0,3% 


Итого 176 партий 8,206 штукъ 100,0% 


Нью-орксюй аукцонъ принесъ за песцы отъ 7№ дол. 
до 70 дол. Продано 1,042 штуки. 


Россомаха 

Въ Сантъ-ЛуисЪ продано 264 штуки по цЪнЪ отъ 6 до 
34 долларовъ. Въ Нью-оркЪ продано 329 штукъ оттъь 20 
до 38 долларовъ. 

Рысь 

Въ Сантъ ЛуисЪ продано 6,032 штуки по цфнЪ отъ 1 
дол. до 61 дол. 

Въ Нью-Ш№юркЪ—2,360 штукъ отъ 19 до 59 дол. 50 цент. 


Соболь Руссюй 


Еще за 4 дня до продажи соболей усиленно распростра- 
нялись свЪдЪн!я, что соболей ненормально много въ пред- 
ложен!и, что кромЪ 7,000 штукъ на Сантъ Луисскомъ аук- 
цонЪ будетъ еще предложено въ Нью-оркЪ 6,000. КромЪ 
того указывалось, что въ предстоящемъ сезонЪ въ модЪ 
будутъ не соболя, а бЪлые мЪха (горностай, песецъ и под- 
дЪлки). 

По даннымъ автора этихъ строкъ, работало на пони- 
жене одно соглашене (синдикатъ 5 фирмъ, контролиру- 
ющихъ торговлю соболями). 
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Покупателей было мало. Покупали сдержанно, по незримой | 
командф. Хотя усиленно рекламировалосн ‘въ газетахъ, 
что коронные соболя проданы по 1,200 долларовъ, но это. 
была исключительно р$Ъдкая партия въ 5 штукъ. Въ сред- 
немъ же соболя принесли около 140 долларовъ, колеблясь 
отъ 13 до 390 долларовъ. Только единичныя парт!и были 
выше этихъ цфнъ, что видно изъ нижесл5дующей таблицы. 
Въ %% отношеши ко 
всему количеству 

Ниже 10 дол. продано 10 штукъ 0,1% 

Отъ 11 до 20 дол. продано 72 шт. 0,9% 

7 91 7} 30 7) 7? 37 77 0,4% 


Е „ 105 › 1,3% 
7} 41 72 50 7) 224 375 7) 4,8% 
} 51 7? 60 73 7? 592 27 1,5% 
2 6770.” » 78” 9,2% 
се 50 о И. 12,59% 
00 > "ЗБ: 9,3% 
ООО ры Г 180-::? 10,0% 
ОЕ ЕЯ ы 485 ” 6,29% 
О :2 354 ” 4,5% 
ани зоны” е НО.” 6.2% 
и. Я 459.” 5,8%, 
О ы 347 ” 4,5% 
ое 6? о и, 2,8% 
7; 161 7? 170 7} 7? 190 2? 2,4% р 
ин. Я 1652 2,1% 
7) 181 7) 190 7) 2) 92 7) 1,19%. 
о ” 1% 1,7% 
7 201 ох, 210 2 7 60 7 0,756 
О ы ОЕ _ 1,0% 
м А ь в 1,0% 
27201 2 49 ” 0,59% _ 
2-2 9’ 250 й. об 0,3%, 
Е ОУ > 40: 0,5% 
ре а Ва 2 49; № 0,5% 
7? риа 7} 280 77 7? 40 72 0,5% 
» 981 > 990 » » 29 » 0,355 
2? 99] 7> 300 7? 7} 14 2? 0,1% 
301 23102 ” 14 > 0,1% 
2311 8902 а я 0,1% 


301” 980 3 > 5.2 па: 
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Въ %% отношен!яа ко 
всему количеству 
Отъ 331 до 340 дол. ИВАНО 5 шт. — 


34213805” В 9,1% 

Зе”. 9605 г о 0,1% 

7? 361 7} 370 7} 7 и > РЕЗ 

й 37] 7; 380 7), №, ие ); Са 

ни. 290.7? А. Аи 0,1 % 
По 410 ров ее У 0,2% 

ий 420 Рй 5 

7? 440 7? 7? [5 92 

7} 470 77 77 5 72 

> 490 7 7 [5 7 

7? 540 яя 7? 5 7? 

73 590 7) 7? 5 72 0,69% 

7) 620 7 р 5 > 

77 690 Я ::29 > 5 77 

7? 990 7? 77 5 7 

9 1200 7 7 5 97 

Итого 7,811 штукъ 100,0% 


Подъ влиян!емъ такого неудовлетворительнаго состо- 
яня цЪфнъ многе продавцы сняли соболя съ аукцона или 
купили ихъ сами. 

На Нью-юркскомъ аукщонЪ наблюдались дальнфйшее 
понижен!е и заминка съ этимъ товаромъ. Тамъ было 3,018 
соболей и прошли они отъ 22% до 750 долларовъ. 


Хорекъ 
Хорекъ прошелъ въ Сантъ ЛуисЪ отъ 1 дол. 10 цент. 
до 7 дол. 90 цент. Продано 37,287 штукъ. 
Въ %% отношени ко 
всему количеству 


Втр ДЮ: до продано 3 парт. 928 шт. 2,5% 
7) я 7 01 7 7 з 7; > 43 7 29.395 7) 78,8% 
7} В ;) 01 7} 7) 4 > > о 7 340 у. 0,9% 
рр 4 „ 0 1 „ „ 5 » » 1 » 80 у 0,2 % 
» 5 ” 01 ” ’ 6 „ ” 6 » 9:7] 0 ” 7,3 % 
5; 6 ” 01 » » 7 » ” 5 ”» 2.826 » 7,6% 
77 яя 72 01 > ) 7 22 90 Ц. 7? 3 77 1.008 т 2,71% 


ое ..63 п. 37.287 шт. 100% 
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Въ Нью-ЮркЪ хорекъ проданъ отъ 20 центовъ до 9 т: 
90 центовъ. Всего было на аукщюнЪ 16,214 штукъ. 


Заключенте 


Краткий обзоръ осеннихъ продажъ мЪховъ въ АмерикЪ о 
показываетъ налич1е большого спроса со стороны покупа- 
телей и особенное предпочтене русскимъ мЪхамъ. 


Аукцонъ, по самой природЪ своей организаши, пред- 
ставляетъ подчеркнутую картину борьбы продавцевъ и по- 
купателей, не такъ замфтной въ обыкновенныхъ услов1яхъ 
торговли. Соглашен1я покупателей, для пониженя цЪнЪ, 
явлен!е весьма частое и обыкновенное, каковое обстоятель- 
ство требуетъ неусыпнаго вниман!я продавца. Личное при- 
сутств!е на аукц1он$ безусловно необходимо. Помимо 
охраны интересовъ, это присутств!е даетъ продавцу мате- 
р1алъ исключительной цфнности, необходимый и полезный 
при тщательномъ изучен!и пушного дЪла и при ведеши 
торговыхъ операций. | 


В. Колесниковъ. 


Замьтки агронома. 


БолЪе десяти лЪтъ тому назадъ на страницахъ сибир- 
скихъ газетъ (Восточнаго ОбозрЪшя, Сибирскаго Листка 
и Сибирской Жизни) мнЪ приходилось, подъ этимъ заго- 
ловкомъ, вести сообщения по вопросамъ сибирскаго сель- 
скаго хозяйства, касаться въ нихъ, главнымъ образомъ, 
экономическихъ сторонъ жизни. ЗатЪфмъ, въ Сельско-хо- 
зяйственномъ ЛисткЪ, редактировавшемся моимъ покой- 
нымъЪ другомъ, агрономомъ Н. Л. Скалозубовымъ, мы по- 
сильно оба старались освЪщать услов!я сельско-хозяйст- 
венной дЪйствительности Западной Сибири. 

За это время многое измфнилось на нашей родинЪ. 

Я вспоминаю 1892 годъ. Н. Л. Скалозубову, въ составЪ 
Красноуфимскаго отряда агрономовъ, пришлось работать 
въ западной части Тобольской губерн!и—по борьбЪ съ ко- 
былкой,—мнЪ на юг Ишимскаго уЪзда, на границахъ Ак- 
молинской области. 

По совЪту извфстнаго уже покойнаго теперь этномо- 
лога Порчинскаго—былъ нами прим$ненъ механичесюй 
способъ борьбы—ловля кобылки полагами. Были истра- 
чены значительныя суммы (мною расходовались средства, 
пожертвованныя извЪфстной общественной дЪятельницей 
девяностыхъ годовъ минувшаго столЪтя А. М. Сибиряко- 
вой), много труда было положено населенемъ, при чрез- 
вычайно сомнительныхъ результатахъ. 

Для насъ, руководителей этой борьбы, было ясно, что 
солидные результаты могутъ быть достигнуты другимъ 
путемъ. 
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Необходимы измЪнешя въ системЪ и техникЪ полевого. 
хозяйства. 


Мы видЪли, что необходимо отъ сибирской колесухи_ 
перейти къ плугу, отъ исключительно пшенично-овсяныхЪ 
посфвовъ къ большему разнообраз1ю, къ введеню н$ко- 
торыхъ техническихъ растенй, просяныхъ и корнеглодовъ. 


Постройка сибирской желЪзной дороги, наплывъ пере- 
селенцевъ, создали иную обстановку въ жизни СИ 
деревни за это двадцати-пятилЪ71е. 


Колесуха была вытЪснена пермянкой (сабаномъ), а 
послЪднйй за послЪдн!е десять лътъ—плугомъ. Пашня полу- 
чила другой видъ, отчего хлЪбъ не такъ сталъ бояться за- 
сухи. Но самое важное, сибирский земледЪлецъ сталъ вести 
уже нЪсколько иное хозяйство. МаслодЪл!е ввело цфлый 
рядъ измЪфненй. Сельско-хозяйственный инвентарь сибир- 
скаго крестьянина сталъ заключать въ себЪ и рядовую сЪ- 
ялку и многокорпусный плугъ, появились уборочныя ма-, 
ШИНЫ. 


Враги маслодЪл!я, говоривийе, что маслодЪме разви- 
вается за счетъ питан!я дЪтей, въ конц$ концовъ должны 
были умолкнуть. Стало яснымъ, что маслодьле придаетъ 
устойчивость хозяйству, создаетъ услов1я для развитя мо- 
лочнаго скотоводства, даетъ возможность располагать 
улучшеннымъ инвентаремъ. | 


Постепенно, шагъ за шагомъ, проникало въ сознане 
сельскихъ хозяевъ убЪждене о выгодности различныхъ 
улучшенй, въ особенности въ области животноводства. 
Теперь не рЪдкость, даже въ глуши Алтая, английская улуч- 
щшенная свинья, мы наблюдаемъ движен!е въ дЪфлЪ улуч- 
шеннаго кормления и содержания молочнаго скота (теплые 
скотные дворы въ Ялуторовскомъ уЪздЪ). 


Мы, наконецъ, не боимся уже вновь пережить позор- 
ные дни уничтожения сепараторовъ, разгрома маслодЪленъ, 
изб1еня мастеровъ—маслодЪловЪъ, яко-бы виновниковъ за- 
сухи въ 1900-901 гг. 


“Сепараторъ гремитъ на землЪ, нЪтъ грома на небЪ,” 
говорили въ Алтайскомъ округ$, ища виновниковъ засухи. 
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То былъ перюодъ почти исключительно частнаго масло- 
дЪля. Артельная форма только-что пробивала себЪ путь. 
Теперь-же населен!е взяло въ свои руки не только процессъ 
производства, но даже и сбыта на рынки потребления. 

ЖелЪзная дорога измЪнила весь укладъ жизни. ДФлая 
сельско-хозяйственое производство края товарнымъ, она 
Тфмъ самымъ создала условя для улучшения въ области 
техники. И намъ, сибирякамъ, многое предстоитъ еще сдЪ- 
лать. 

Война и послБдующая большевистская разруха насъ 
сдфлали болЪе зависимыми отъ внфшняго мшра. Нашимъ 
земледЪльцамъ нужно быть вооруженными такими-же зна- 
шями, орудйями и машинами, какъ и ихъ конкурентамъ— 
американцамъ, аргентинцамъ, датчанамъ и другимъ. 

Намъ, поэтому, необходимо обратить особое внимавше 
на так1я улучшения въ хозяйств$ сибирскаго крестьянина 
и казака, которыя создавали-бы большую доходность отъ 
земледЪльческаго промысла. 

ВЪдь, намъ многое приходится покупать заграницей, 
жизнь стала дорогой, рабочий трудъ поднялся въ цЪнЪ. 

Поэтому, мы должны тщательно наблюдать за всфми 
пр!емами и улучшен1ями у нашихъ конкурентовъ (амери- 
канцевъ, канадцевъ, датчанъ и др.) 

Все, что полезно и прим$нимо у насъ въ Сибири, въ 
нашихъ услов!яхъ климата, почвы, хозяйства и торговли, 
намъ слфдуетъ изучать у нихъ и вводить у себя. 

Мы полагаемъ, что услов!я сельско-хозяйственной ра- 
боты въ н5которыхъ частяхъ СЪверной Америки чрезвы- 
чайно близки нашимъ сибирскимъ. Мы здЪсь можемъ на- 
блюдать многое, что, внЪ сомнфн!я, прим$нимо съ поль- 
зой у насъ. 

Мы постараемся, насколько будетъ отъ насъ зависить, 
дфлиться съ своими соотечествениками, сибиряками, на 
страницахъ этого журнала, этими своими наблюден!ями. 


| 


КЪ ВОПРОСУ ОБЪ УЛУЧШЕНШИ КРУПНАГО РОГАТАГО 
СКОТА ВЪ ЗАПАДНОЙ СИБИРИ. 


На этихъ дняхъ я получилъь № 7 Сибирскаго Агронома 
и, будучи оторваннымъ отъ родной среды, съ величайшимл, 
интересомъ просмотрЪлъ этотъ №. 
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За смертью В. Г. Бажаева и Н. Л. Скалозубова, я явля- 
юсь наиболЪе старымъ сибирскимъ агрономомъ. 

Изъ моей памяти еще не улетучились работы первыхъ 
участниковъ агрономической работы въ Сибири, поэтому, 
я хотфлъ-бы ввести нфкоторый коррективъ въ статью г. 
Пляшкевича. 

Во первыхъ, скотъ Александринской фермы—есть 
скотъ изъ Каинскаго, а не Мар!инскаго уЪзда. 

Во вторыхъ, первые работы, которыя дали опредЪлен- 
ные результаты съ опытами улучшеннаго кормлен1я этого 
скота, были работы перваго управляющаго Александринск. 
фермой—А. Я. Флоренскаго. Въ его печатномъ отчетЪ за 
1901 г., на стр. 19, имЪется слБдующая сводная таблица, 
дающая характеристику стада Каинской Александринской 
фермы: 

Годовой удой скота 
то9. 1099: 10001 Среднее за 4 года 
Пуд. т061- 97 190. 102,8 п. 
Ведро. ‚1373 12059. 1450’ 1203 152.6 в. 
давая, въ среднемъ, 200 ф. сепар. масла. 


Въ отчетЪ г. Флоренскаго за 1899 г. мы имЪемъ, что 
среднее содержан!е жира въ утреннемъ молокЪ отъ всего 
стада за сентябрь-декабрь было—4,78%, въ вечернемъ— 
4,97% (по Н. Герберу). 

Я этой замфткой хочу надпомнить, что серьезныя на- 
блюденя надъ каинскимъ скотомъ начались еще въ прош- 
ломъ вЪкЪ, съ первыхъ же лЪть устройства Каинской фер- 
мы. 


Живой вЪсъ стада за этотъ пер1одъ не поднялся (вЪсъ 
въ 1899 г. -былъ 19,6 пуда). 

_ МнЪ думается, что причиною этому были годы ненор- 
мальной жизни этой фермы. Если-бы этого не было, ферм- 
сюй скотъ принялъ бы отличительныя черты (ферма осно- 
вана въ 1897 году), достигъ, вЪроятно, вЪса выше 20 пуд. 

Съ конечными выводами г. Пляшкевича я согласенъ, 
полагая, что при данныхъ услов1яхъ жизни Сибири, намъ 
не до иностраннаго скота—мы должны лишь обратить вни- 
ман!е на содержане и отборъ мЪстнаго сибирскаго скота. 

Живя теперь въ услов1яхъ американскаго хозяйства, 
конечно, я не могу не считаться съ удивительными экземп- 
лярами джерзейскаго скота, разводимаго фермерами шта- 
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та Менъ (напр. на Гаааройт Гагтз н$Ъкоторые коровы 
даютъ до 15,000 фунт. молока въ годъ при 325 ф. жира), 
или представителями джерзейской породы, разводимыми 
на фермахъ Кентуки, Инд!аны, Коннектикутъ, Пенсильван!я 
(одинъ производитель Сгеузфопе Кагт, \ез%-Спезег, сто- 
ить 60,000 долларовъ, или 120,000 рублей золотомъ). 

Для того, что-бы намъ, сибирякамъ, имФть право меч- 
тать о подобномъ скотЪ, намъ нужно избавиться отъ на- 
шихъЪ эпизооти, реформировать наше полевое хозяйство, 
имЪть возможность употреблять концентрированные кор- 
ма, пользоваться силосомъ, имЪть благоустроенные скот- 
ные дворы, располагать знающимъ, любящимъ свое дЪло 
персоналомъ для ухода за скотомъ, создать союзы ското- 
водовЪъ, обладаюцие достаточными средствами для содер- 
жан!я сознательно отобранныхъ производителей, завести 
племенныя книги, имфть надлежаще-подготовленныхъ ин- 
структоровъ скотоводства. 

При современныхъ же условяхъ хозяйства въ Сибири, 
— сибирская нетребовательная коровешка, съ удоемъ въ 
4,000 фунтовъ жирнаго молока въ годъ, является лучшимъ, 
чфмъ мы можемъ пользоваться. 

Сибирскимъ хозяевамъ надлежитъ имЪть все время въ 
виду свой сибирск!й скотъ, содержаций въ нормальныхъ 
услов1яхъ кормления, ухода и подбора производителей. 

Это наиболЪе выгодное разрфшен!е вопроса. 


П. 
МОЛОЧНАЯ ПОСУДА. 


Зависимость качества масла и сыра отъ чистоты моло- 
ка всегда заставляла обрацшать особое вниман!е на посуду 
скотнаго двора и маслодЪльнаго завода. 

Первый сыроваръ-маслодЪль въ Росбфи, покойный 
Ник. Вас. Верещагинъ, вынужденъ былъ въ 80 гг. устроить 
даже небольшой заводъ молочной посуды, впослЪдств!и 
перешедний къ В. И. Бландову. 

Сибирске маслодЪлы пр1обрЪтали молочную посуду 
или отъ Бр. Бландовыхъ, или получали ее изъ Швещи, 
Дани, Германи. 

Шведско-датская посуда отличалась своими высокими 
качествами, но была дорога. 

За годы войны и револющи инвентарь сибирскихъ 
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маслодЪленъ совершенно износился и, мы знаемъ, что чув- 
ствуется болыпой недостатокъ въ спецальной молочной 
посудЪ. : 

Мы, поэтому, обратили серьезное вниман!е на качества 
и форму американской молочной посуды. 

Ея формы, обычно, почти одинаковы съ посудой Авро- 
пейской. 


Фляги обычно строятся слБдующихъ разм$ровъ: 20 
квартъ, 32 кв., 40 кв. и 50 кв. (Одна кв. равна 0,369 ведра). 


Въ то время какъ за послЪднй пер!одъ шведская и 
датская лучшая посуда, обычно, была штампованной изъ 
одного листа, вся американская посуда (выставки въ 
Спрингф!ельдЪ и въ Чикаго въ тек. году) со швомъ (см. 
рис. 1). Качество ея полуды не оставляетъ желать лучша- 
го. Обращено большое вниман!е на прочность днища и 
нижняго борта (см. рис. 2). Система ручекъ двухъ родовъ 
(висячихъ и неподвижныхъ). 


Форма крышки н$сколько иная, чЪмЪъ у насъ, но удоб- 
ная (см. рис. 1). ИмЪются фляги для перевозки молока 
въ жаркую погоду. Он имфютъь двойныя стЪнки, между 
которыми особая набивка. Къ сожалЪн!ю, это придаетъ 
имъ большой вЪсъ. Такъ обыкновенная фляга на 10 гал- 
лоновъ молока вЪситъ 21 фунтъ, а фляга-холодильникъ 
вфситъ 45 фунтовъ (см. рис. 3). Но, если примЪнять встав- 
ку небольшого ушатика со льдомъ въ молочную флягу 
(см. рис. 4) то, конечно, экономи въ вЪсЪ не будетъ. 


Заслуживаютъ вниманя американ- 
скя ведра для доен1я (подойники). При 
нфкоторыхъ имЪются приспособленя 
для первоначальнаго цфжен!я (см. рис. 
у 5). 
Сопоставлене цфнъ на американ- 
скую посуду, соображения о стоимости 
провоза въ Западную Сибирь. позво- 
ляетъ предполагать, что она будеть не- 
много дороже, чБмъ ранфе была швед- 
ская посуда. 

_ о Все это, въ связи съ поостотой обо- 
рис. № 5. рудованйя завода по изготовленю мо- 
лочной посуды, побуждаетъ нась вы- 

сказать глубокое убЪжден!е, что Союзу Сибирскихъ Масло- 
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дЪльныхъ Артелей въ спЪъЪшномъ порядкЪ надлежитъ пои- 
ступить къ оборудованию или въ ИшимЪ$, или въ ОмскЪ, 
своего завода молочной посуды въ цфляхъ удовлетвореня 
серьезной нужды въ спещальной посудЪ какт> маслодЪль- 
ныхъ заводовъ, такъ и хозяевъ артельщиковь. ВЪдь для 
удовлетворения лишь послЪднихъ въ молочныхъ ведрахъ, 
Союзу необходимо ежегодное производство ведеръ не 
меньше чЪмъ въ количествЪ 1,200,000 штукъ. 


Ш. 


ВПЕЧАТЛЪНИЯ СЪ СЕЛЬСКО-ХОЗЯЙСТВЕННЫХЪ 
ВЫСТАВОКЪ ВЪ АМЕРИКЪ. 


Въ срединЪ сентября въ СпрингфлельдЪ (шт. Масса- 
чузетсъ) происходила выставка сельскаго хозяйства сЪв.- 
восточныхъ штатовъ Америки, Новой Ангми, а съ 6-го по 
12-е октября, въ Чикаго, —нац1ональная выставка молочна- 
го хозяйства. 

МнЪ удалось побывать какъ на первой, такъ и на вто- 
рой. 

Я не буду, здЪсь, описывать отдфльные экспонаты, а 
попытаюсь коснуться нЪкоторыхъ сторонъ сельско-хозяй-. 
ственной жизни, которыя улавливаются при первомъ со- 
прикосновен!и съ американскимъ фармеромъ. 


Американцу, особенно восточныхъ штатовъ, прихо- 
дится работать въ услов!1яхъ очень высокой наемной платы 
рабочимъ и очень высокихъ цЪфнъ на землю. Просторъ и 
приволье—ушли давно въ область преданйй въ Восточной 
АмерикЪ. Мы, поэтому, не можемъ всЪ штаты Америки и 
провинщи Канады считать однородными. Плотность на- 
селеня въ МассачузетсЪ, напримфръ, близка таковой въ 
Голланд1и и въ Бельти; всего 7% населения занимаются 
сельскимъ хозяйствомъ, остальные живутъ въ городахъ, 
при фабрикахъ и заводахъ, тогда какъ во всЪхъ Соеди- 
ненныхъ Штатахъ земледфльцы составляють 54% т 
народонаселения. . 

Эти обстоятельства накладываютъ особый отпечатокъ 
на хозяйство фермера въ восточныхъ штатахь Америки. 
При средней цфнЪ на землю въ 200 долларовъ за акръ въ 
МассачузетсЪ (т. е. 1080 золотыхъ рублей за десятину) — 
нужно съ этой земли получать много продуктовъ, что-бы 
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расходы окупались. Поэтому, надлежащей обработкой, 
прим$ненемъ удобрений, урожайность доведена до очень 
высокой цифры. Такъ, по даннымъ штата Менъ,—-среднй 
урожай овса въ этомъ штатЪ ровняется 36 бушелямъ на 
акръ, или 88 пудовъ на каждую десятину. Центръ тяжести 
въ хозяйствЪ здЪсь сосредоточенъ, однако, не на голевомъ 
хозяйствЪ, а на плодоводствЪ, птицеводствЪ, молочномъ хо- 
зяйствЪ. Продукты находятъ близюй сбытъ въ крупныхъ 
портовыхъ городахъ (Нью-оркъ, Бостонъ, Нью-Портъ и 
т. д.), или промышленныхъ центрахъ. 


Отличная постановка желЪзнодорожнаго транспорта, 
напримЪ$ръ, даетъ возможность молоко въ свЪжемъ видЪ 
доставлять въ Нью-юркъ съ фермъ, лежащихъ за 600 
верстъ. 

Такя возможности сказываются на организащи хозяй- 
ства и торговлЪ сельско-хозяйственными продуктами. 


Поэтому; здЪсь мы наблюдаемъ дЪйствительно интен- 
сивное кормлене скота въ надлежаще-устроенныхъ скот- 
ныхъ дворахъ, мы встрЪчаемъ хорошо подобранныя стада 
чистопороднаго молочнаго скота. 


На обЪихъ выставкахъ я видфлъ отличныхъ по эк- 


Быкъ Джерзейской породы, “Финансовая Сенсащя”, стоимостью 
60.000 долларовъ, 
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стерьеру и молочности джерзеекъ, айрширокъ, молочныхъ 
шортгорновъ, голландокъ. | 

Только въ странЪ, гдЪ нтъ опасностей погубить жи- 
вотное отъ сибирской язвы, чумы и другихъ столь извЪст- 
ныхъ у нась заболЪванй, гдЪ понимаютъ, что значитъ хо- 
ропий производитель, могутъ быть уплачены за быка 60,000 
долларовъ (120,000 рублей золотомъ) Такой быкъ, джер- 
зейской породы, нынЪ пр!обрЪтенъ Грейстонской фермой, 
Вестъ-Честеръ, Пенсильвания. 

Все это, конечно, не про насъ и, потому, намъ на этихъ 
диковинкахъ останавливаться не слЪдуетъ. 

СЪверо-Американск!е Штаты не являются конкурентами 
для сибирскихъ маслодЪловъ на 3. Европейскомъ рынкЪ, 
но они могутъ насъ интересовать по обстановкЪ молочнаго 
дЪла. 

За послЪдне 20 лЬть въ штатахъ, въ этой области 
произошли сильныя измЪнения. 

По даннымъ проф. К. М. У’азпригп’а, получаемое въ 
штатахъ молоко использовалось слЪдующимъ образомъ: _ 


Употреблено на Въ 1900 г. ево 
Масло 58% 41% 
Молоко 34% 43% 
Сыръ | 8% 5% 
Сливочное мороженое —- 3,6% 


Эти цифры довольно ясно показываютъ тенденц!ю въ 
молочномъ ДЪЛЪ Штатовъ. Сокращается производство 
масла и сыра, развивается потреблене молока въ чистомъ 
видЪ и значительныя количества молока идутъ на приго- 
товлен!е сливочнаго мороженаго. 


ПослЪднее производство настолько развилось, что 
агрономическии факультеть Миннезотскаго университета 
уже шесть лЪтъ какъ включилъ въ курсъ преподаван!я на 
временныхъ курсахъ приготовлене мороженаго. 

На выставкахъ это производство бросается въ глаза. 
Очевидно, въ это дфло теперь въ АмерикЪ вложены круп- 
ные капиталы. 

Выставка въ Чикаго была переполнена различными 
машинами, приборами, химическими препаратами для про- 
‚ изводства мороженаго. Американцы болыше сладкофжки 
и готовы его Ъсть съ утра до вечера. Мороженое продается 
во всЪхъ кондитерскихъ, кафе, аптекарскихъ магазинахъ. 
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Въ области маслодЪлия мы должны отм$тить комбини- 
рованныя маслобойки крупныхъ размЪровъ. 

Затфмъ обращаютъ вниман!е безконечные приборы 
для пастеризащи и стерелизащи, укупорки молока въ бу- 
тылки, ихъ развозки. 

Если примите во вниман!е, что желЪзныя дороги, от- 
личныя шоссейныя дороги съ автомобильными повозками 
для транспорта молока—даютъ возможность собирать къ 
маслодЪльнямъ молоко съ очень большого ра1она (масло- 
дЪльня въ Ст. Альбансъ, штатЪ Вермонтъ, ежедеевно вы- 
пускаетъ 720 пудовъ масла), то станетъь понятнымъ, что 
для средняго сибирскаго маслодЪл!я Америка даетъ мало 
подходящихъ машинъ. Въ особеннсти, это чувствуется, 
если вы примите во внимане, что большинство приборовъ 
и машинъ приводится въ движен!е электричествомъ, па- 
ромъ, керосиномъ. Никому не приходитъ въ голову въ 
промышленныхъ маслодЪфльняхъ вращать рукой сепара- 
торъ, маслобойку, мыть руками фляги, ушеты, бутылки. 
Все это дЪлается механически. 

Конечно, въ будущемъ мы пойдемъ этой-же дорогой. 

Но для этого нужно много сдЪлать предварительныхъ 
шаговъ. | 

Во первыхъ сибирскимъ земствамъ предстоитъ обра- 
тить вниман!е на улучшен1е нашихъ дорогъ. До. этого мо- 
мента, — что-бы мы не придумывали, сибирск!е маслодЪлы 
не будутъ въ состояни на рынокъ доставлять масло въ 
приличномъ видЪф. ВЪдь, при данныхъ условяхъ, нельзя“ 
масло выпустить изъ маслодЪльни къ желЪзной дорогЪ въ 
автомобилЪ-холодильникЪ, нельзя быстро собирать боль- 
ия количества молока, сливокъ къ центральной масло- 
дЪльнЪ, оборудованной по послфднему слову науки и тех- 
НИКИ. | | 

Во вторыхъ, намъ нужно постепенно создать техниче- 
скай персоналъ (мастеровъ маслодЪловъ), которые умЪли- 
бы обращаться съ паровыми двигателями. Это долгъ 
сельско-хозяйственныхъ и маслодЪльныхъ школь и кур- 
совъ. Пока мы не будемъ примЪнять пара въ молочномъ 
ДЪлЪ, до этихъ поръ мы вынуждены мириться съ недостат- 
ками въ пастеризащи и стерелизащи молока и сливокъ.. 
А также только тогда мы будемъ въ состояни воспользо-. 
ваться цфлымъ рядомъ улучшенй въ этомъ дЪлЪ, которое 
мы теперь не можемъ пересадить изъ Америки въ Сибирь. 
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Объ американскихъ сепараторахъ я предполагаю на- 
писать нЪсколько строкъ спещально, здЪсь-же лишь скажу, 
что ‚сепараторы размфровъ, отв5чающихъ нашимъ сибир- 
скимъ потребностямъ, работаютъ или паровой турбиной, 
или отъ какого-либо механическаго двигателя. 

Ни въ Чикаго, ни въ СпрингфлельдЪ—я не видЪлъ ни 
одного коннаго привода, но вид$лъ цфлый рядъ мелкихъ 
двигателей для сельскаго хозяйства, работающихъ на керо- 
син$, бензин (мы помфщаемъ въ этомъ № описане та- 
кового маленькаго двигателя—для пилки дровъ, перепилки 
лъса и пр.). 

Эти двигатели даютъ возможность совершенно иначе 
комбинировать все хозяйство. ВЪФдь наличность въ хозяй- 
ствЪ, напримЪръ, трактора, который выполняетъ свою пря- 
мую работу, т. е. пашетъ, боронитъ, жнетъ, перевозить 
тяжести, позволяетъ имъ же приводить въ движене моло- 
тилку, соломорЪзку, поднимать на сЪновалъ сЪно, солому, 
хлЪбъ, приводить въ движене водяной насосъ и проч. 

ИмЪются\ очень простыя приспособлешя къ автомо- 
билямъ Форда (самый дешевый автомобиль), даюпия воз- 
можность использовать и этотъ двигатель. Для этого сни- 
маются задн1я ходовыя колеса и на рабочую ось—надф- 
ватся шкивъ. 

Словомъ, устранен!е нЪкоторыхъ факторовъ въ жизни 
Сибири, дало-бы возможность быстро реформировать 
наше хозяйство, воспользовавшись рядомъ американскихъ 
приспособлений. 

Въ слБдующемъ № ав еНи мы надфемся помЪстить 
специальную статью объ американскихъ трагторахъ, такъ 
какъ считаемъ, что эта машина будетъ играть большую 
роль въ сельскомъ хозяйствЪ въ Сибири. Но Союзъ Си- 
бирскихъ МаслодЪльныхъ Артелей будеть въ состоян!и 
снабжать своихъ членовъ этой полезной машиной лишь 
при слБдующихъ услов!яхъ: 

1) Если Союзъ въ каждомъ ра1онЪ создастъ ремонт- 
ныя мастерския. 

2) Если Союзъ устроитъ школу тракторныхъ меха- 
НИКОВЪ. 

3) Если Союзъ съорганизуетъ въ раюнБ своей д$я- 
тельности продажу керосина, бензина и смазочныхъ мате- 
р1аловъ. 
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Конечно, все это возможно, все это отвЪчаетъ назрзв- 
шимъ нуждамъ членовъ Союза Сибирскихъ МаслодЪль-о 
ныхъ Артелей; однако, это будетъ легко осуществимо, если 
нашъ сельско-хозяйственный союзъ, объединяюций свыше 
40% западно-сибирскаго крестьянства, выступитъ на путь 
удовлетворения самыхъ важныхъ потребностей крестьян- 
скаго хозяйства въ Сибири, а именно, снабжен!я артель- 
щиковъ земледфльческимъ инвентаремъ. 


Намъ нельзя ожидать, когда казенные склады земле- 
дЪльческихъ орудш, или склады другихъ кооперативныхъ 
союзовъ, будутъ въ состоян!и удовлетворять наши нужды. 

Мы сами должны подумать о себЪ, а не отдавать себя 
въ руки постороннихъ организащй, такъ какъ мы уже вы- 
росли изъ пеленокъ, уже смфнили молочные зубы, и С. С. 
М. А. умЪетъ увЪренно ходить на собственныхъ ногахъ. 


ос. Окуличъ. 
12 октября 1919 г. 
Бостонъ. 


Переносная пила „Уэда“. 


Просматривая технические, сельско-хозяйственные и дру- 
ге журналы, сплошь да рядомъ приходится наталкиваться 
_на всевозможнаго рода изобрЪтеня и ихъ услЪшное при- 
мЪнен!е. Подчасъ эти изобрЪтемя до того просты въ 
обращен!и съ ними и въ свою очередь такъ полезны РЪ 
сельскомъ хозяйствЪ, что невольно зараждается мысль по- 
знакомить читателей съ подобнаго рода орудями. Осо- 
Сенно это важно теперь, когда испытывается сильный не- 
достатокъ въ рабочихъ. 

На одно изъ такихъ орудий, а именно, переносную пилу 
„Уэда,” мы бы и хотЪли обратить внимане нашихъ чита- 
телей, ознакомившись съ ней на выставкЪ въ Спрингф/!ель- 
ДЪ. | 

'’ Какъ видно изъ рисунка всЪ части механизма укоЪ- 
плены соотв5тствующимъ образомъ на рамЪ, состоящей 
изъ двухъ деревянныхъ балокъ, соединенныхъ болтами на 
одномъ концЪ. На расходящихся же концахъ имЪются 
прямоугольной формы стальные ножи, которые булучи вби- 
тыми въ бревно, подлежащее распиловкЪ, удерживаютъ 
раму отъ движеня. Съ правой стороны мотора, занимаю- 
щаго центральную часть рамы, находятся два резервуара, 
изъ гальванизированнаго желЪза, прикрЪпленные къ рамВ 
при помощи трехъ желЪзныхъ скобъ. Одинъ изъ резер- 
вуаровъ, вмЪстимостью на 12 фунтовъ для хранения горю- 
чаго вещества (обыкновенно бензина), другой—для волы. 
Водяной резервуаръ снабженъ рад1аторомъ (охладитель- 
нымъ приспособлен1емъ), чфмъ достигается незначительное 
нагрЪван!е воды при самыхъ тяжелыхъ условяхъ работы 
мотора. 
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СлБдующимъ за резервуарами укрфпленъ моторъ, 
ьнутренняго горная, въ четыре лошадиныхъ силы, двух-_ 
тактнаго дЪйств1я, окруженный водяной рубашкой. На 
валу мотора насажено маховое колесо, за которымъ слъ- 
дуетъ передаточное колесо, соединенное съ другимъ (боль- 
шимъ) колесомъ при помощи безконечной цБпи. На оси 
послдняго насаженъ эксцентрикъ, служаций для удален!я 
опилокъ. Дальше слЪдуетъ кривошипъ, на пальЪ кото- 
раго насаженъ шатунъ. Другой конецъ шатуна насаженъ 
на валикъ, соединенный неподвижно съ ползуномъ, сколь- 
зящимъ по направляющей. Къ правому концу ползуна, 
имфющаго форму четырехъ-угольной планки, прикрЪпля- 
ется при помощи болтовъ пила, обычно шести футовт. 
длиной. Для болЪе правильнаго положен!я пилы во время 
работы, ‹она проходитъ черезъ направляющую, прикрЪ- 
пленную къ рамЪ. 

Въ случаЪ зафданя пилы, имЪется приспособлене, по- 
степенно останавливающее дЪйств1е мотора, что преду- 
преждаетъ ея поломку. 

По даннымъ завода вЪсъ всей машины около восьми пу- 
довъ; она легко можеть быть перемфщаема вдоль ствола 
однимъ человЪкомъ и двумя съ одного ствола на другой. 

Уходъ за моторомъ, его пускъ и остановка пилы, бла- 
годаря простотЪ ихъ конструкши, не требуютъ спещаль- 
ныхъ знаний. 

По отзывамъ пользующихся этой пилой видно, что 
при помощи ея можно распилить въ день около 16 погон- 
ныхъ сажень при расходЪ бензина около 18-ти фунтовъ, 
что составляетъ, въ до-военное время, 13 копЪекъ на по- 
гонную сажень. 

Въ тЪхъ случаяхъ когда отпадаетъ надобность въ пилЪ, 
моторъ можетъ быть приспособленъ безъ особыхъ затруд- 
ней и затратъ для ‘приведения въ дЪйств1е небольшого 
сепаратора, машины для стирки бЪлья, соломорЪзки и дру- 
гихъ оруд сельскаго хозяйства, требующихъ для ихъ ра- 


боты не болЪе 4 лошадинныхъ силъ. 
Ю. М. 


Свьльния съ рынковъ 


Краткий обзоръ европейскаго рынка за октябрь 
по сообщенямъ Лондонской Конторы Союза 
Сибирскихъ Маслодфльныхъ Артелей. 


Кожи. 

По сравнен!ю съ предыдущими мЪсяцами, торговые об- 
ороты съ кожами въ первой половинЪ октября были не- 
значительны. Ненормально высок!я цфны на сырье, предпо- 
лагаемая возможность ихъ пониженя въ близкомъ буду- 
тцемъ и ненадежность транспорта—заставляли покупателей 
воздерживаться отъ сдЪлокъ въ широкихъ размЪрахъ. 


По сообщенямъ второй половины октября видно, что 
на рынкЪ сырыхъ кожъ замфчается оживлен!е и виды на 
будущее проясняются. ЦЪны хотя и не повышаются, но 
твердо стоятъ на одномъ мЪстЪ. 


По сообщен!ямъ отъ 29 октября, на публичныхъ прода- 
жахъ (послЪ семи-недЪльнаго перерыва) споосъ на кожи 
былъ хоропий, особенно на лучиие сорта. ЦЪны на бычачьи 
кожи повышались для хорошихъ сортовъ на 2-4 пенса на 
фунтъ, для низкихъ—%№-1 пенса на фунтъ. Индийская коз- 
лина въ началЪ продажи шла на 2-4 шиллингг ниже, ч6мъ 
прошлыя продажи, хотя къ концу продажи цЪны поднялись. 


Съ 6-го октября вступили въ силу подробности плана 
классификащи кожъ, составленнаго обществомъ улучшен!я 
торговли шкурами и кожами и утвержденнаго Министер- 
ствомъ Снабжения. 


Классификация, приблизительно, такова: 

Спещальное кожье: 1-й классъ-—очень хорошо очищен- 
ное, полнаго вЪса, имБющее не болЪе четырэхъ дыръ на 
кожЪ и чистое отъ безличинъ и т. п. пороковъ. 2-й классъ— 
тоже, но отъ 4 до 12 дыръ или подрЪзей. 

Первый сортъ: Тоже съ другими неглубокими дырами. 

Второй сортъ: Не боле 25 дыръ, худшей очистки; до- 
пускаются пороки. 

Третй сортъ: Съ еще большимъ числомъ пороковъ. 

Бракъ: Кожи рваныя и съ большимъ числомъ поро- 
КОВЪ. 

ЦЪны на бракъ въ нБкоторыхъ случаяхъ по соглаше- 
ню. За особо хоропия кожи выше „спещальныхъ,” цфны 
устанавливаются по особому соглашен!ю. 
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Проч!я правильныя градаци котируются на рынк$. — 
Правила содержатъ также конститущю арбитража для раз- 
ныхъ случаевъ. 

Корреспондентъ изъ Германйи сообщаетъ, что тамъ по- 
степенно отъ искусственной „военной’” кожи переходятъ 
къ выдЪфлкЪ натуральныхъ кожъ. Ожидаются хороция 
дла для англйскихь и американскихъ импортеровъ. 
Одинъ большой Лондонский Торговый Домъ выручилъ за 
товаръ 25% чистой прибыли въ Кельнф. Подошвенная ко- 
жа германскаго. дублевя отъ 15 до 17 марокъ за кило. 
Щетина. 

Ввозъ щетины въ Англ!ю за сентябрь равнялся 274,575 
англйскихъ фунтовъ, на 55,578 фунтовъ больше чЪмъ за 
августъ. Наибольшее количество (214,922 анг. фунтовъ) 
было вывезено изъ Китая; изъ Росс1и—14,436 анг. фунтовъ. 

Вывозъ же за то-же время былъ 378,784 анг. фунтовъ, 
на 182,430 фунтовъ больше чЪмъ въ августЪ, при этомъ 
наибольшее количество было вывезено въ Бельмю— 
108,938 фунтовъ, СЪв. Амер. Соед. Штаты—79,945 фунтовъ 
и Францию— 78,665 фунтовъ. 

Несмотря на то, что предложен китайской щетины 
въ сентябрЪ было больше чЪмъ въ августЪ, все же цфны 
стояли крЪпкя вслЪдстве повышеня курса серебрянныхъ 
денегъ. Тоже самое можно сказать и объ индийской ще- 
тинЪ, для которой установились рекордныя цЪны. Въ н$- 
которыхъ случаяхъ съ 8 шиллинговъ онЪ поднялись до 10 
шиллинговъ. Въ общемъ, какъ китайская, такъ и индШ- 
ская шетины (длиной свыше 5 дюймовъ) съ весны подня- 
лись въ цЪнЪ на 30-40%, друпе сорта на 12-15%. 

Что касается цЪнъ на щетину въ октябрЪ мЪсяцЪ, то 
изъ прилагаемой при семъ таблицЪ явсвуетъ, что онЪ 
продолжали повышаться. 


= 


Наименоване Ц$ны за ангийскй фунтъ въ шилинг. и пенсахъ. 
щенты 6 окт. 13: ок 20 окт. 27 окт. 
Шанхайская 5И—6%//” 18.1-—18. 6 18.0—18. 6 18. 0—206 18. 0— 20.6 
Ханькоу. 4—5” 9.6—15.0 , 9.6 №56 110 20 ИО 
Тяньзинская 2%—334/’ 2.8» 8.11. 2.8— 81 3.94 ЗИ 94 
Гонконгъ-черная 15 `2.6—15. 6 26—56 26150 2 
Гонконгъ-бЪлая 4.6—25. 0 4:6—250. 4620 2 


Калькутск. и Бомбейск. 2.0—62.6 2.0—62.6 2.7%-90.0 2.7%-90.0 

На европейскихъ рынкахъ ощущается недостатокъ рус- 
ской бЪлой щетины, что является одной изъ причинъ по- 
вышен!я цфнъ на китайскую длинную щетину. 
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Ц$ны на русскую щетину, предъявленную въ количе- 


ствЪ 27 тюк. (продано 20 тюк.) на аукц!онЪ 14 октя 
желтая и сфрая 4%”— 19 шил. 3 пен.-20 шил. 3 пен.; темно- 


слЪдуюц я: сЪрая 3%”—8 шил. 6 пен.; 4””—10 шил.; бЪлая, 
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СЪрая и желтая—4%” и выше 18 шил.; сЪрая и желтая 
(уеПо\ звое)—454"”’ и выше 20 шил. 9 пен.-21 шил. 3 пен. 
СЪрая мягкая (бессарабская) 4%”—10 шил. 5 пен.; желтая 
и сБрая 5”—16 шил.-16 шил. 9 пен.; 5%” и выше (желтая) 
—16 шил. 9 пен.-16 шил. 16 пен. 

ИзвЪстный Лейпцигский щетинникъ Ема Конгеймъ 
считаетъ, что въ МосквЪ, Сибири и другихъ частяхъ Росси 
собраны значительные запасы сырой щетины, которые 
трудно вывезти. Есть также запасы и сортироваиной ще- 
ТИНЫ. 

Съ возстановленмемъ нормальныхъ сношешй, русская 
щетина, въ виду ея естественнаго превосходства, возьметъ 
верхъ надъ китайской, каковая никогда не сможетъ зам$- 
нить русскую. 

Между прочимъ, г-нъ Германъ Конгеймъ высказыва- 
ется, что Лейпцигъ уже не будетъ играть роль распредЪ- 
лителя русской щетины, во первыхъ, изъ-за уничтоженя 
непосредственной русско-германской границы и недобро- 
желательности Польши и, во вторыхъ, изъ-за депресаи 
германской марки, на скорое повышен!е которой едва ли 
можно надЪяться. ДалЪе онъ полагаетъ, что разъ начнут- 
ся непосредственныя сдЪлки со щетиной въ Росаи и Запад- 
ной ЕвропЪ, трудно будетъ направить ихъ въ другое русло. 
_Консюй волосъ. 

На аукц1онЪ въ ЛондонЪ 19 октября былъ сильный 
спросъ со стороны всЪхъ присутствующихъ покупателей. 
Зто вызвало повышене цфнъ. Такъ южно-американсвя 
гривы и смЪсь поднялись на 2 пенса на фунтъ; австралй- 
сюй волосъ—2-3 пенса на фунтъ; сибирсюй и руссюй кон- 
скй хвостъ—также на 2-3 пенса. Особенно великъ былъ 
спросъ на бЪлый волосъ; хоропий на китайский, какъ длин- 
ный, такъ и короткй, за исключенемъ чернаго и сЪраго, 
спросъ на который былъ умЪренный. Длинный волосъ 
(16-18 дюймовъ) на рынкЪ$ почти отсутствуетъ. 

Шерсть и шерстяные товары. 

Спросъ и ц5ны на всЪ сорта шерсти продолжаютъ 
рости, особенно на лучний кроссбредъ и мериносовую 
шерсть. Особенно большой спросъ наблюдается изъ СЪв. 
Амер. Соед. Штатовъ и Германи, которой очевидно, уда- 
лось справиться съ трудностями, возникшими вслЪдстве 
низкой разцфнки марки. За сентябрь Соед. Штатами было 
вывезено изъ Англ1и на 375.177 фунтовъ стерлинговъ, тогда 
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какъ за время съ апрЪфля до августа на 324,945 фунтовъ 
стерлинговъ. 

На антверпенскихъ аукцюонахъ 14-15 октября цЪны на 
шерсть стояли на 15-20% выше, ч5мъ на аукщонахъ въ 
‘август мЪсяцЪ. 

Вздорожан!е шерсти, ожидаемое повышене желЪзно- 
дорожныхъ тарифовъ, замедление транспорта и увличив- 
пийся спросъ—повлекли за собой повышен1е цЪнъ на шер- 
‘стяные товары. 

Заказы на саржу ботани даны Фабрикантамт, почти 
на весь 1920 годъ. На первые 9 мЪсяцевъ всЪ фабриканты 
имЪютъ заказы на полную производительность. 

Саржи „кроссбредъ” на складахъ мало. Заказы рас- 
писаны впередъ. Полушерстяныя ткани въ меньшемъ 
спросфЪ, но и на нихъ въ ближайшемъ будущемъ ожидается 
увеличене спроса. | 

Больцшия требован!я поступаютъ изъ Польши, Балканъ 
и Южной Америки. Изъ СЪв. Амер. Соед. Штатовъ, Франщи 
и Голланди—на лучице сорта. Канада закупаетъ крупныя 
парт!и дешеваго брючнаго трико, такъ же и Германя тре- 
буетъ боле дешевыхъ товаровъ. 

Торговля внутри самой Англи продолжала испыты- 
вать затруднен!1я изъ за перегрузки портовъ, какъ резуль- 
татъ неудовлетворительности внутренняго транспорта. 

По послЪднимъ извЪстямъ Британское :;!равительство 
въ колоняхъ имЪетъ 2,433,000 кипъ шерсти, т. е. примЪрно 
годовую производительность Австралии. Всего ожидается 
за 1919-1920 годъ 5 милл. кипЪъ, изъ которыхъ разрЪъшено 
къ вывозу изъ колон въ иностранныя госудерства 800,000 
кипъ. Въ Соединенное Королевство будеть вывозиться 
по 225.000 ежемЪсячно. 


Масло. 


ЦЗны на масло въ Соединенномъ КоролевствЪ значи- 
тельно. ниже, ч$мъ въ Голландии. Въ СЪв. Амер. Соед. Шта- 
тахъ цЪны на высок!е сорта масла очень поднялись, тогда 
какъ низк1е—не въ спросЪ. 

Производство масла въ Дани, будучи хорошимъ въ 
сентябрЪ, замЪтно уменьшилось, хотя требоване изъ за- 
границы не таковы, чтобы вызвать безпокойство. 

Торговля въ Германйи очень тиха вслЪдств!е финан- 
совыхъ затрудненй. Соединенное Королевство беретъ не 
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очень много. Министерствомъ Продовольствия ведутся пе- 
реговоры о дальнфйшей закупкЪ масла въ Даши. 

Небольшое количество масла было направлено изъ 
Канады, гдЪ производство его идетъ полнымъ темпомъ. 
Хорошие виды на добычу масла въ Австрали. ы 

Около 1-го октября во вс$хъ газетахъ было извЪ сте 
о благополучномъ прибыти на сЪверъ Норвегли парохода 
изъ устья Оби, нагруженнаго сибирскимъ масломъ и 
сырьемъ.  Къ концу октября ожидалось прибыт!е 6,945 
бочекъ сибирскаго масла на пароходЪ “Ваутш20.” 

Газета “Тре РаПу Сргошсе]е” обращая вниман!е на важ- 
ность жировъ для поддержан!я здоровья, настаиваетъ на 
равномЪфрномъ ихъ распредЪлен!и между населешемъ. Она. 
также обращаетъ внимане на сокращене послЪ войны 
подвоза масла въ Англ1ю изъ заграницы, указывая какъ 
на главный источникъ этого уменьшен1я—отпадене сибир- 
скаго рынка, дававшаго до 40,000 тоннъ масла въ годъ и 
датскаго, который вмЪсто 80,000 тоннъ въ годъ даетъ всего 
10,000 тоннъ. Сократилась добыча масла и въ Ирландии. 
Сыръ. 

Изъ Канады сообщаютъ, что сыра въ текущемъ году 
выработано на 100,000 ящиковъ меньше, чфмъ въ прош- 
ломъ, однако, запасы его очень велики, такъ-же какъ и 
въ Соед. Штатахъ, гдЪ, не смотря на это, цъны стоятъ очень 
высокИЯ. 

Канадский сыръ закупается главнымъ образомъ Анг- 
лей, Бельчей, Франщей и Соед. Штатами. 

Часть сыра изъ Англии направлено въ Белыйю. Ожи- 
дается отправка во Франщю и друпя европейскя страны. 
Ленъ. | 

Правительственныя ЦФны на ленъ достигли 280 фун- 
товъ стерлинговъ за тонну. На континентЪ до 500 фунтовъ 
стерлинговъ за тонну, другими словами, мЪстные произво- 
дители должны продавать ленъ за 56% той цфны, которую 
они могли бы получить на свободномъ рынкЪ, такъ какъ 
вывозЪъ льна запрещенъ. 

ЦЪны русскаго льна: балтийский средн!й—250 фунтовъ 
стерлинговъ, бЪжецкии—172 фунта стерлинговъ, ливонсюй 
—188 фунтовъ стерлинговъ за тонну. 

Моложская кудель—146 фунт. стерлинговъ за тонну; 
восточно-африканская—125 фунт. стерлинговт.. 

Въ Шотланд1и ожидались парти льна изъ Риги, но 
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пока не представится возможность пользоваться главны- 
ми площадями посЪва льна въ Росси, нельзя ожидать при- 
быт!я большихъ его количествъ. 

Прибываетъ ленъ изъ Восточной Африки, достаточно 
хорошо разобранный и въ небольшихъ количествахъ изъ 
Канады. Въ текущемъ году площадь подъ посЪвомъ льна 
въ Ирланди была на 40,000 акровъ меньше, чЪмъ въ прош- 
ломъ, т. е. уменьшен!е на 28%%. Въ Ангми было засЪяно 
льномъ только 50% прошлогодней площади. 

Пенька. 
ПослЪдня лондонскя свЪдЪня съ рынковъ 
(отъ 21-го ноября 1919 г.) 

Ц$ны (въ фунтахъ стерлинговъ за тонну) на малай- 
скую пеньку отъ 49.10 до 50.10; индийскую (новаго урожая) 
отъ 56 до 98, смотря по качеству; китайскую отъ 95 до 96; 
ново-зеландскую отъ 46 до 50; итальянскую отъ*76 до 120, 
смотря по качеству. 

Русской пеньки на рынкЪ нЪтЪ. 

Кожи. 

Экспортъ и переэкспортъ сырья (въ 100,000 анг. фунт.) 

за первые 10 мЪсяцевъ текущаго года: 


Сухое кожье т 1918 г. 1919 т. 
Экспортъ 566 452 792 
Переэкспортъ 91 м 20 

Разница 475 445 573 

Соленое кожье | 
Экспортъ 662 851 619 
Переэкспортъ 35 ` 3 80 

Разница 627 848 539 

Козлина (1000 штукъ) 

Экспортъ 8,060 3,322 9.548 
Переэкспортъ 3,645 915 5,093 
Разница 4,415 2,407 4,454 


Получене сырыхъ кожъ въ течен!е первой половины 
ноября мЪсяца въ общемъ было среднее. Качество ихъ, 
какъ всегда въ это время года— невысокое. 

Общее настроене рынка улучшается. Р$Ъшеше завод- 
чиковъ воздержаться отъ закупокъ насколько возмозмож- 
но не имЪфло успЪха, такъ какъ очень велико требоване 
сырья для континента. 

ЦЪны на сырье, какъ американское, такъ и континен- 
тальное твердыя. На послЪднихъ публичныхъ продажахъ 
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сырья, спросъ былъ не дурный, хотя сырья въ предложе- 
ни было не много. ЦЪны стояли крик я, зысийя, ч$мъ 
на предыдущихъ продажахъ. | 

Виды на начало новаго года въ смыслЪ ифнъ хоропия, 
но предложен!е товара ожидается не больше, если даже 
не меньшее, чЪмъ теперь. 


Шерсть. 

Практически котировка чесанаго мериноса только но- 
минальна. Въ предложен!и его нЪтъ. Прядильщики очень 
индифферентны къ новымъ сдЪлкамъ. 

Английская шерсть еще повысилась въ цфнЪ (на 1-2. 
пенса). ВслЪдств!е повышеня стандарта жизни до 125% 
противъ 1юля 1914 г. и соглашеня съ рабочими, состоялась 
прибавка 3 шил. въ недЪлю на человЪка. 

Требован!е шерсти на рынкЪ феноменальное, особенно 
на высипе сорта, что влечетъ за собой быстрый ростъ цЪнъ. 
Для среднихъ и низкихъ кроссбредовъ намЪчается резка 

По частнымъ свЪдЪниямъ отъ фирмы “Во@еег,” от- 
правки грубой шерсти въ Америку за послЪднее время зна- 
чительно сократились. Фирма совершила довольно выгод- 
ныя сдЪлки въ Англи съ грубой, остъ-индской, хорошо 
громытой шерстью. 


Масло. 

Производство масла въ Дани поддерживается доволь- 
но хорошо. Тамъ куплено по новому контракту 5,000 бо- 
чекъ масла, которое будетъ доставляться въ Англ!ю еже- 
недЪльно равными парт1ями до конца февраля м%сяца. 

Обиие виды на снабжене масломъ не благопр!ятны: 
мало его на рынкЪ и не предвидится увеличеня. За по- 
сл5дыя двЪ недЪли совершенно не было прибытя масла 
изъ колонй. Много масла на складахъ въ СЪв. Ам. Соед. 
Штатахъ, значительная часть котораго предназначается къ 
отправк$ въ Европу. По слухамъ американцы закупили 
много масла въ КанадъЪ. 

Съ 18 ноября начали дЪфйствовать возобновленныя 
правила о торговлБ масломъ. Существенныя черты пра- 
вилЪ, т. е. рацоны таковы, что цфна оптовая 952 шил. за 
100 анг. фунт. и розничная 2 шил. 6 пен. за фунтъ оста- 
лись прежня. Требованя отъ масла (чистое масло съ со- 
держаншемъ воды не выше 16%) также остались безъ из- 
мЪнен!я. 
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Сыръ. 

Британский сыръ на рынокъ поступаетъ хорошо. Въ 
КанадЪ для европейскаго континента запродано около 
300,000 ящиковъ сыра, часть котораго туда уже отправле- 
на. Главный портъ назначается—Антверпенъ. 

За послЪдн!я двЪ недЪли прибыло изъ Новой Зеландии 
около 40,000 круговъ. 


Щетина. 

ПослЪ августовскихъ и сентябрскихъ аукц!оновъ цЪны 
на щетину вообще поднялись, при этомъ для нБкоторыхъ 
сортовъ—на 10%. Главная причина—вздорожане серебра. 

Поступлений на рынокъ русской щетины не было. 
Много толковъ въ Англи вызываютъ случаи зараженя 
сибирской язвой отъ зубныхъ щетокъ, полученныхъ изъ 
Японии. Принимаются мфры къ удаленю такихъ щетокъ 
съ рынка. Этотъ случай можетъ повредить торговлЪ Япо- 
ни щетками. 


Консюй волосъ. 


Рынокъ конскаго волоса имЪетъ тенденшю къ повы- 
шен1ю. Запасы волоса въ ЛондонЪ уменьшились до мини- 
мума. Русскаго ‘и сибирскаго волоса въ запасЪ меньше 
100 мЪстъ; австралийскаго и южно-американскаго также 
очень мало. Китайскй волосъ запроданъ по повышен- 
нымъ цЪнамъ. По слухамъ за 24-хъ дюймовый волосъ 
(черный и бЪлый) платятъ по 6 шил. 6 пен. за анг. фунтъ. 
Въ хорошемъ спрос коров! волосъ и коровятина; запа- 
совъ мало. 


Ленъ. 


Положен!е на льняномъ рынкЪ безъ перемфнъ. Вообще 
льна мало. Держатели его запасовъ взвинчиваютъ цЪны. 
Поступаетъ хорошъ ирландскй ленъ, что нЪсколько облег- 
чаеть положене. Ожидается ленъ изъ Египта, хотя пря- 
дильщики очень недовольны египетскимъ льномъ. Одна- 
двЪ небольшихъ парт!и ожидаются изъ Росси; проспекты 
же на дальн$йпия полученя туманны. 

ЦЗны на ленъ (въ фунт. стерлинговъ за тонну) таковы: 
бЪжецкй— 172.10; курляндскй—185; Гофф Н. 9—188; во- 
сточно-африканский—260; новгородская. кудель—155. 
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Американский рынокъ щетины. 


За октябрь мЪсяцъ на рынкЪ$ щетины произошло мало 
измЪненй. Наблюдался большой спросъ на китайскую, 
въ особенности на тяньзинскую, что вызвало на всЪ сорта 
китайской щетины повышене цЪнъ. Тяньзинской щетины 
вообще очень мало на рынкЪ, вслЪдств!е небольшихъ за- 
пасовъ. ЗдЪсь ее или совсЪмъ не предлагаютъ или если 
и предлагаютъ, то по цфнамъ, являющимся для импорте- 
ровъ запретительными. | 


- Русская щетина получалась здЪсь отдЪльными, неболь-. 
шими, случайными парт!ями. 


5 


Вообще говоря, здЪшь запасъ щетины постепенно 
уменьшается, вызывая такимъ образомъ повышеше цЪнъ. 
Импортъ щетины въ Соед. Штаты за августъ 1919, по срав- 
нен!ю съ 1юлемъ 1919 г. и августомъ 1918 года, выразился 
въ сл5Бдующихъ цыфрахъ. 


ФЕ 
Ее В 
> ы 
© = - „2 = < 
=. „а 2 = = 
3 и 58 
=: < =: а вы 
В ДЕ чефо в ЕЕ ЕЕ 
м «= ФУ 5 Гы 
Августъ 1919 351.161 1.357.486 3.88 886.058 1.865.628 
Гюль 1919 64.815 143.959 2.22 814.938 1.096.157 
Августъ 1918 406.265 954.198 1.46 292.515 302.168 
За перв. 8 мЪс. 
1919 г. 1.978.956 3.112.667 — ее 2 
За перв. 8 мЪес. 
1918 г. 2.150.041 3.147.659 = Е ры 
За перв. 8 м5с. 
1917 г. 2.459.954 2.744.850 — = — 


Изъ газетъ. 


““’Гре Тпиез Тгаае Зирретеп®” сообщаетъ, что въ 
Лондон$ основано общество подъ назван!емъ “Тве Гоп4оп 
Еиг Тгаде Аззос1аЯоп,” состоящее изъ 30 главныхъ пред- 
ставителей торговли пушниной для улучшешя выдФфлки 
мЪховъ и для завоеван!я торговли мЪ$хами, которая до 
войны была въ германскихъ рукахъ. Это общество уже 
зарегистрировано и скоро начнеть свою  дЪятельность. 
Членами могутъ быть только британск!е подданные. 
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Общество надЪется играть такую же роль въ Англии, 
какую теперь американскя фирмы играють въ Сантъ 
ЛуисЪ. 

Таже газета отъ 1 ноября отм$чаетъ двЪ черты, харак- 
терныя для недавно закончившейся франкфуртской ярмарки 
(Герман!я), а именно, появлене '‘русскаго’ сырья, правда 
въ очень маломъ количествЪ, и повышен!е цфнъ на мел я 
металлическая издъля. Первое газета считаетъ симптомомъ 
направлен!я, въ которомъ пойдетъ торговля Германи, а 
второе— указанемъ, что германсюй. рынокъ теперь не та- 
кой опасный конкурентъ. 

ДалЪе она приводитъ главные черты торговаго дого- 
вора между Польшей и Гермашей, опубликованнаго въ 
Берлинф, которыя таковы: Польша ‘уступаетъ Германи 
300.000. тоннъ картофеля по 16 марокъ за центеръ на гра- 
ницЪ; 72,000 петроля и 1 миллонъ литровъ спирта. Поль- 
ша соглашается открыть Вислу и ея притоки для герман- 
ской торговли и транзитъ по польскимъ желфзнымъ доро- 
гамъ. Германя немедленно уступаетъ ПолыиЪ 500 керо- 
синовыхъ вагоновъ, 100 локомотивовъ, 100 пассажирскихъ 
вагоновъ и 3,000 товарныхъ вагоновъ. Заключено почтово- 
телеграфное соглашене. Герман!я также даегь уголь, не-. 
обходимый для работы на копяхъ и при добычЪ нефти, а 
также необходимыя для этого машины и оборудован:!е. 

Газета “Тре ПаПу Сргоп1@е” помфщаетъ рядъ статей 
о возрожден!и Белычи. | 

ЖелЪзно-дорожный транспортъ возстановленъ повсю- 
ду, за исключенемъ 50 километровъ, не имЪющихъ значе- 
мя. Подвижной составъ 90% до военнаго. Временные де- 
ревянные мосты поставлены повсюду. Постоянные мосты 
сроятся достаточно быстро. 

Скота мало, такъ какъ германцы уничтожили его весь. 
Разводятся большия голландскя породы. 

Предметы домашняго обихода—дороги, хотя положе- 
не постепенно улучшается. 

Фрукты и овощи дешевле, чБмъ въ Англи. Мясо до- 
роже. Провиз!я не дороже, чЪмъ въ Англии. 

Вывезенныя въ Германию машины возвращаются, такъ 
изъ найденныхъ въ августЪ мЪсяцЪ въ Герман!и 2,605 бель- 
ийскихъ машинъ, 1.867 уже. возвращены. 

Для иллюстращи возрожденя промышленности при- 
водятся такя цифры: въ концЪ апрЪля на бумаго-прядиль- 
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ныхъ фабрикахъ, часть которыхъ не была тронута нЪм- 
цами, работало 400,000 веретенъ, въ конц мая—600,000 и. 
въ концЪ сентября—1,200,000. Къ концу-же года надЪются 
возстановить до-военное количество—1,700,000 веретенъ. 

Уголь дорогъ—105-120 франковъ за тонну. 

Рабочая плата возрасла на 110-115%, по сравненю съ 
до-военной. Положене съ сырьемъ было очень тяжело 
въ началЪ текущаго года, теперь-же постепенно улучшает- 
ся. | 

Газета “Тре Тппез Тгаае Зиретепе” въ статьЪ оть 
4 ноября „Будущее Европы” обращаетъ вниман!е на двЪ 
характерныя черты въ торговлЪ переживаемой нами эпохи. 

1. Европа требуетъ сырья и пищевыхъ продуктовъ 
больше, чБмъ она можетъ вывозить готовыхъ издЪлий. 

2. Высоке фрахты затрудняютъ торговлю и если они 
не уменьшатся, то неминуемо передвижене центровъ обра- 
батывающей промышлености ближе къ рынкамъ потреб- 
лен!я (обращается вниман!е на Китай.—Ред.). | 

Необходимо поэтому производить въ ЕвропЪ болЪе 
пищевыхъ продуктовъ и сырья, а главное необходимо во- 
дворен!е порядка и возобновлен!е торговли съ Росчей. Не- 
обходимо усиленное судостроен!е и понижен!е фрахтовъ. 

‘Тре Тпиаез Тга4е Заррештепе” посвящаетъ статью во- 
просу о конкуренщи судоходства по Великому океану. По 
оффищальнымъ свЪ5дЪн!ямъ постройка стальныхъ судовъ 
въ Япон!и обходится въ 187 доллар. за тонну. Такая стои- 
мость разсматривается, какъ самая низкая въ свЪтЪ. ДалЪе 
газета обращаетъ вниман!е на усовершенствоване въ уст- 
ройствЪ порта Слатль, который побиваетъ Ванкуверъ. Об- 
ращается вниман!е на пропаганду въ С. А. С. Ш., направлен- 
ную къ поощреню путешествий по морю и къ развитю 
заморской торговли. ВсЪ указанные факторы усиливаютъ 
позищю Америки и Япон!и за счетъ Британской Империи. 

Интересную статью газета посвящаетъ перем$намъ въ 
КитаЪ, гдЪ замЪчается сильное стремлене къ развитю 
индустрии. Такъ, строится много бумаго-прядильныхъ 
фабрикъ, развивается пароходство въ верховьяхъ Янтсек1- 
анга, развивается мукомольное дЪло, оборудуются порты, 
особенно Шанхай, Дальнйй и Циндао. Въ Англ!ю поступа- 
ютъ очень больше заказы на оборудован упомянутыхъ 
предприятий. | 

Женевский корреспондентъ газеты сообщаетъ, что мно- 
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г1е экспортеры отправили очень нужные на ЮгБ Росси 
товары, но ихъ предпраяте оказалось не совсфмъ удач- 
нымъ. Корреспондентъ объясняетъ это тЪмЪъ, что торговля 
предполагалась черезъ банки, не имЪъюцие иностранной 
валюты. Сборъ же сырья частными торговцами крайне 
затруднителенъ, такъ какъ русский крестьянинъ, свободный 
отъ податей, эмансипировался отъ торговцевъ и банковъ. 
На югЪ создались сильныя экономическия крестьянскя ор- 
ганизащи. Одна богемская фирма обмЪняла свои товары 
на 100 миллюновъ кронъ на пищевые продукты у этихъ 
организащй. СдЪлка прошла весьма гладко. Богемске 
мануфактуристы предполагаютъ заключить сл$дующую 
сдЪлку на 500 мил. кронъ. Корреспондентъ считаетъ такой 
путь торговли самымъ правильнымъ. 


Русско-британское кооперативное информащонное бюро. 


Суждения, высказанныя г-мъ Томасомъ (Масляная 
Фабрика Оптоваго Кооперативнаго Т-ва.), касаюцияся 
мЪръ, которыя должны быть приняты русскими маслодЪль- 
ными организащями для улучшенмя качества и поднятя 
рыночныхъ цфнъ сибирскаго масла. 

1) Дерево для бочекъ должно быть совершенно су- 
хое, не имЪть запаха и не имЪть свойства передавать окра- 
ску такому деликатному товару, какъ масло. 

2) Каждая бочка должна содержать ровно 1 хундер- 
вейтъ и 1 фунтъ на усушку въ пути. 

3) Пергаментъ долженъ употребляться самый лучиий 
и тяжелый, который, быть можетъ, съ перваго взгляда по- 
кажется дорогимъ, но вполн покроетъ свою стоимость 
боле выгодными рыночными цфнами за масло. 

4) Соль должна употребляться наилучшая; мастерамъ 
должна бытъ дана инструкщя тщательно ‘взвЪшивать соль 
и распредЪлять ее равномЪрно въ массЪ масла. (Соль выпа- 
риваемая изъ озерной воды, употребляемая теперь, должна 
быть улучшена при помощи спещальной очистки.) 

5) Масло зимнее (сЪнное) и лЪтнее (травяное) не слЪ- 
дуетъ паковать въ однЪ и тЪ-же бочки; его нужно раздЪ- 
лять (послЪднее очень существенно и если ‘сибирскя мёс- 
лодЪльныя организаци желаютъ начать оптовую торговлю 
въ Англии, то он должны строго соблюдать это услов!е). 

6) Необходимо оказать давлене на русское прави- 
тельство, что-бы масло перевозилось въ рефриджератор- 
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ныхъ вагонахъ на всемъ пути отъ маслодЪльнаго завода о 
до моря и также своевременно запасаться рефриджератор- 
нымъ тоннажемъ на пароходахъ въ Лондонъ. Если это не 
будетъ сдЪлано, всЪ старан!я маслодЪльныхъ заводовъ пой- 
дутъ на смарку. 


Сравнительная таблица русскихъ, англ искихъ 
и метрическихъ мЪръ и вЪсовъ. 


МЪры длины: 


миля = 7 верстамъ=4. 6388 анг. ‘мили = 7,467 милометра. 

верста =500` саж. =350 фут.=0,6626894 анг мили = 1,066781 километра. 

сажень=7 футамъ=3 аршинамъ =48 вершкамъ= 84 дюймамъ = 2,333 

ярла= 2,13356 метра. 

1 аршинъ = 16 вершкамъ =28 дюймамъ =2,333 фута=д0,7778 ярда=0,71119 
метра. 

1 футь=1| анг. футу=0,30479 метра; 1 вершокъ=1,75 дюйма= 4,449 
сантиметра. 

1 дюймъ=1 анг. дюйму=лиИивямъ = 100 точкамъ=0,571428 вершка= 
2,54 сантиметра. 

1 анг. миля=1760 ярдамъ=5280 футамь-— 11508571 версты =754,285714_ 
саж. = 1,609315 киллометра. 

1 анг. ярдъ— 3 футамъ = 1,285714 арш.=0,428571 саж = 0,9144 метра. 


МЪры вЪса: 


1 тонна=б,2 берковца= 62 -пудамъ = 0,9995 анг. (лонгъ) тонны = 1015, 588 
килогр. 

1 пудъ =40 фунтамъ =36,112716 анг. (эвойръ) фунт.=16,380463 килогр. 

1 фунтъ=32 лотамь=96 золотникамъ=9612 долямъ = 0,90282 анг. 
(эвойръ) фунт. =0,4095116 килогр. 

1 анг. (эвойръ) фунтъ=16 унщямъ = 1,107643 русск. фунта=0,453593 . 
килогр. 

1 анг. (шортъ) тонна=2000 анг. фунт. =55,3802 пуда=907,1853 килогр. 

1 анг. (лонгъ) тонна=2240 анг. фунт. =62,028012 пуда= 1016;0475 килогр. 

1 метрическая тонна = 1000 килограммамъ=61 ‚045876 пуд. = 2441,83 русск. 
фунт. 

1 килограммъ=2,441835 фунта; 1 граммъ = 0,234416 золот. 

1 миллиграммъ =0,022504 доли. 


ыы ры ры 


= 


МъЪры поверхности: 
1 десятина= 2400 кв. саж. = 117.600 кв. фут. =2,7 акра=1,0925 гектра. 
1 анг. кв. миля=640 акрамъ=2,275787 кв. версты =237,0612 десятины. 
1 анг. акрьъ=888,979591 кв. саж. =0,37041 десятины. 
1 анг. кв. ярдъ=9 кв. футамъ = 1, 653061 кв. арш. =0,183673 кв. саж. 
МЪры жидкостей: 
1 бочка=40 ведрамъ=400 штофамъ=800 бутылкамъ=4000 чаркамъ = 
108,279186 галлона=491,962884 литра. 
1 ведро = 10 штофамъ = 100 чаркамъ =20 бутылкамъ=2,70698 галлона 
— 10,82792 кварты = 12,299072 литра. 
1 галлонъ=4 квартамъ =8 пинтамъ=7,3883 бутылки=0,369415 ведра 
—4,5435 литра. 
кварта=2 пинтамъ =0,25 галлона=9,2354 чарки=1,8471 бутылки= 
0092354 ведра. 


МЪры сыпучихъ тЪлъ: | 
| четверть=2 осьминамъ =8 четверикамъ =64 гарцамъ=5,7749 бушеля 
— 2,099 гектолитра. 
С бушелъ = 4 пексъ =32 квартамъ=64 пинтъ =0,17316 четверти = 1,385307 
четверика = 11,0823 гарнца=4,546 литра. 
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СОЮЗЪ СИБИРСКИХЪ И "АРТЕЙ 
| И КООПЕРАТИВОВЪ Е 


ПРАВЛЕНШЕ СОЮЗА: омскЪ. 


Главная Контора Союза 3 
о адресъ: и. Вомейй — 


Склады Союза: 
8 _ 210 Ригеразе ре Возфоп, Мазз., о. 3. А. 


ПРОДАЖА: шерсти, ‘кожъ, щетины.. 


ПОКУПКА: земледфльческаго инвентаря, машинъ, приборовъ 
ментовъ молочнаго хозяйства, огородныхъ сЪмянъ, обуви. 


Главный представитель сою въ АмерикЪ и Европф ‚ 
инженеръ-агрономъ 1ос. К, Окуличъ. _ _ 


